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En este documento se detallan las diversas opciones de analisis de su informaciéon que permite PROSCAI para
sus tiendas. Practicamente, es toda la informacion que se revisa desde oficinas para conocer el status de
TODAS y cada una de sus tiendas, esto le permitird tomar decisiones globales y particulares que favorezcan el
crecimiento de su negocio, la rotacién adecuada de su inventario, la satisfaccidn de sus clientes y la fidelidad de
ellos a la marca:

Estas ventanas de consultas son poderosas herramientas de analisis y toma de decisidn para su negocio, como
el analisis de traspasos inteligentes y la activacion / desactivacion de tiendas que ademas le permite la
deteccidn de vacios de inventario.

TIENDA 1
102 779712 =sg) 35| 8% 12 [ INVENTERIOS

Froducta | Vta Iy | MoSh DEPA| Tda | Mombre = Wta Inv | MoSh A& Transi
22231 0 494 ] NIE ] 0 a 2al 20] &=] 4] s6 [
22232 0 = i 01 MEXICO CEN 18 [E] ENG [ ToTAL | [ ‘ [ ‘ [ [ [ [ [
UZ3333 0| 490 o 02 [ 4" i [eEl [ 2 e 8 &
22234 T e a 03 3 POLANCO 0 i 4 A O [wm | 4] & 4] =
22235 2 4% a 04 PUEELA [ [ [ I [ Y B
22236 T ass 1 05 TOLUCA 0 [ 0 a

35 =z 06  TORREOH 5] 5] 5] 5]

33301 2 & 07 ZAPOPAN [ [ 0 a
33302 a a 08 TIJUANA [ [ 0 a
33308 1 & 09 ENSENADA [ [ [ [
33304 2 a J 10 URUAPAN [ [ 0 o
33305 4 a 11 CELAVA [ [ [ a
33306 0 a 12 GANM MIGUEL @ [ 0 o |, | i L,J
33307 1 a 13 CUEAMAVACF @ [ 0 a Factor 1.00
33308 ) 0 14 |UERACRUZ [ ] [ o |EL MY INCLUYE BODEGA
33300 ] o 27 ALMACEN z7 @ [ 0 a ‘ VENTAS |
033310 ] [ 41 @1 FRANDOI O [ [ [
[TEEEET] z a ~|[E @z i i i i 28| 3o =2 a4 s8] | | | | | ToDO
1 | LIJ L I O N I R DESACTIVA

BE| [ 1] ] E @
HAR: |2 2] = =z MAR 10

oLl 4
oLl | 11

‘| | 12.75 49
Elirmina T

DESACTMNA TODD Inventarioz Traspasos
Elimina % Ta>STK. Aras P Show zel Desactiva ceros | Activa con inv| Yertas Final
Anams it Fillra 22l GEMERA TRASPAS Activos s |

4. Back Office Modulo POS



|5

La consulta Los mas vendidos le evaluar la rotacion de su inventario; le facilita el analisis del status de su
inventario en relacidn a las ventas realizadas, a su stock actual y a la proyeccion de ventas de semanas futuras;
le facilita el analisis del comportamiento de sus productos y su posicionamiento entre si, para generar nuevas
estrategias de venta mas adecuadas a su situacion real, fortaleciendo el incremento de sus ganancias.
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También se explica la generacion y andilisis de informacién gerencial a través de ventanas de Consulta y
Reportes. Podra realizar analisis de tiendas particulares o comparativas, evaluar su ventas, sus tiendas, a sus
cajeros y vendedores, los mejores horarios y dias asi como el movimiento de sus productos; podra generar
vistas diarias, semanales, mensuales o del periodo que desee evaluar para tomar las mejores decisiones y
eficientar sus servicio y hacer crecer las ventas en sus tiendas. Estas consultas podran ser realizadas desde
dispositivos méviles y siempre contara con informacién actualizada.

Producto comprados |:\‘E|E|

Codigo Descripcion Pzas. | Importe| Ultima U. | Importe \ Pz prm |Im|] prm| Pz. A.a. TODAS -
ToTAL 590 5,462 1,106,939 9.26 1,876 [ 01/01/2011

| TIENDAT : 532,892 | 11,250 | 7.8]

302 TIENDA 2 58 785 151,525 17:29 -1,250 13.5 2,613 600 20/05/2011
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508 TIJUANA 22 220 45,640 10:35 2,665 i0.0] 2,075 2a0
309 ENSENADA 5 152 29,050 o: 2,290 .5 87 16 c.0.
310 URUAPAN 314 65,432 1:2 220 11.2 33 32
311 CELAYA 96 42,880 0:2 s00’ 10! 38 21 22 Uendedor
312 SAN MIGUEL DE ALLENDE 4 158 26,299 13 916 1.3 87 172 @ pia
313 CUERNAUACA F 108 23,180 11:09 4.030 13,5 2,897 116 s =
314 UER 2 12 150 30,480 11:19 1,765 12,5 2,540 178 24  cajero
327 ALMACEN 27 YTTy—
341 41 FRANQUICIA 41 3 3 51 13:48 20 1.0 17 T
308 3 242 Tienda
242 Franquicia
44 Zona
24¢ productos
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42 petalle
& Imprimir
& salir

590 5.462| 1,106,939
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Adicionalemte se ha incorporado en este manual el manejo de Descuentos y Ofertas, ya que que una vez
analiza toda su informacién, consideramos que podrd serle de utilidad para generar sus estrategias. Conocer
las diversas opciones de manejarlas, puede ampliar su campo de accién.

7 Tienda.01 Cajero C11 CENTRO. SES: 513 UBI: 0 05/08/2009 11:13:17
Archivo  Edit Proscai Help

Agente [11 [oreA oAz Codigo Descripcidn Cantidad Precio %Dto Importe

Cliente [57 [uEnTAs OE nostRRDoR Cer || [ SUDADERA CON CIERRE MAR ME [ oo | 0.0000 [ P
JTOADZAMAUN] |JUEGO 2 TOALLAS 1/2 BANO AMA L 16000 | 0.00 150.00]
JTOADZBCOUNI |JUEGO 2 TOALLAS 1/2 BANO BCO L 150.00 |100.00 0.00
JTOADTAMAUNT |JUEGO 4 TOALLAS MANOS AMA UN 10000 | 0.00 100.00
JTOADICIEUNI  |JUEGO 4 TOALLAS MANOS CIE UNI 100.00 100,00 0.00
JTOADTBCOUNI |JUEGO 4 TOALLAS MANOS BCO UN 10000 | 0.00

SUDADERA CON CIERRE MAR ME

NAEOBOMARME 12

0

0

Ultimo Camhbio  Puntos LC
0.00 270100 0.00
Pagos Saldo Cambio

000 423.00 o.oo||

<

Obs |
Fiezas Subtotal Desc 24| 0.00 IEFS  IvAZ |15
600  408.70] 0.00] \ 6130
| Fecha 05.08/2009

Pagus Cant Descuentos Monedero Vales Cotizacion Espera Cliente Cancel
F2 F3 F4 F5 Fb F7 F8 F11 F1 2

Los temas comprendidos en este apartado son:
Traspasos inteligentes:
NoShow (desactivar tiendas)
Consulta Los mas vendidos
Consultas gerenciales
Reportes

Descuentos y Ofertas
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Una caracteristica muy valiosa de Proscai Punto de Venta es la sugerencia de traspasos inteligentes que
realiza: le permite ahorrar tiempo de andlisis y mejorar sus tiempos de respuesta; le evita vacios o ausencias de
producto a nivel color y talla en tiendas, todo esto con la finalidad de optimizar su atencién al cliente e
incrementar sus ventas.

Con base a las ventas realizadas y a su stock actual, el sistema genera una sugerencia de traspasos que le
permitird contar siempre con el inventario suficiente en cada tienda para cubrir la demanda. Le sugerira qué
mercancia recoger de las tiendas que han tenido menos venta, de acuerdo a sus zonas de reparto, para
concentrarla en las tiendas donde existe mayor posibilidad de venta sin necesidad de ofertar.

Adicionalmente le permite activar o apagar tiendas para ser consideradas al momento del célculo, de la
recoleccidn y el reparto de mercancia para equilibrar su inventario en tiendas.

Previamente es necesario registrar las zonas de reparto de sus tiendas, como se explica a continuacién.

Registro de zonas de reparto

Al registrar las zonas de reparto a las que pertenecen las tiendas, permitird que las sugerencias de traspasos
sean las mejores y mas adecuadas, optimizando los tiempos al considerar la cercania y costos de
transportacion.

Esto funciona de la siguiente manera:
La zona 0 es exclusivamente para el Almacén Central.
La zona 1 es exclusivamente para las tiendas del D.F.
Al resto de las zonas no importa el nimero que les asigne, por ejemplo:

la zona 8 podrd ser para sus tiendas ubicadas en Guadalajara, Zapopan y Tonala; la zona 6 para las tiendas de
Monterrey y Torredn, etc.

La forma de registrar estas zonas de reparto es muy sencilla y solamente es necesario hacerlo la primera vez.
1. Vaya a Datos Generales.
2. Elija del ment Datos Generales el comando Catalogos.

3. Seleccione la opcion Almacenes.

Moddulo POS 4. Back Office



4. Busque el Almacén 00 y oprima el boton Cambio.

5. En el campo Zona de Reparto registre el nimero 0.

[ = [0 [0

Almaceén ,UU— Ciaf g Multi Cia: ’U—
Nombre [ ALMACEN CENTRAL
Direccién | No. Ext. | Ho. Int|
Colonia |
Anterior Ciudad |
Encuentia Municipia |
Estado | o — Pafs|  Usakoraio[0
He Encaigado | an[
Cambin Centro de Distr.|  Zona de reparto | Priotidad — Grupo Factor sems stk Capacidad — Factor recoger

om0

0.00

Formas de pago ‘ Usuarios Frid
Tigdman
J Lun. Mar Mie. Jue Vie. Sab. Dom.  Tot
#vitsfoo [oo [oo [oo Joo (oo foo o
J Zona (4] Gerente (5) [E] 7l 15 (9)
P.0S.: Ulimo corte Alta __ Ofertas 251, 32, etc. Mismo grupa
Fecha de trabajo Cajera principal r
Del Al
M &xima efectivol o F Grupe] 0
po
Warias [9.00 fo Cucta .00
Entrada semana ‘ Sabado | Domingo | LIeva,D_ Paga |F . *
Salida semana ‘ Sabado | Cromingo | _ Ofertas 241, 32, ete Mismoproducto
Del Al
Stk a$wtafn oo Stk a § coster o on St Grupa |F
Ll F. Desct 4
Comentario: Sincronizar (% - - = ,ET agcm see o
|
Depasitos:
(Convenia: Referencia: |

6. Oprima OK.

R . , .
7. Para este ejemplo se registro la zona 1 para la tienda 01 Centro en el D.F.
| Acciones | Amacén [q7 Ciajg  MuliCia [g -]
Nembre [MExICO CENTRO
Siguiente == Mo.Ew [ Hem
Colewia |
Anterior Gt |
Encuenira Municipio. |
Estado | cP| Pais Huso horario | 0
Alta Encaigada | GLN
Cambio Centra de Distr. [ Zona de repata|  Prioiidad — Grupn Factorsems stk Capacidad  Factorrecoger  Lista default
1 [ 0 | 0.00 [0 [0.00 [o
Foimas de pago | Usuarios
J Friedman
Lun. Ma. Mie Jue Vie Sab Dom  Tat
zvts[oo oo Joo [oo oo Joo Joo Jo
(4] (5] (6] 7 [8) ]}
POS: Omccots [ L — __ Dfertas 21, 32, ete. Mismo grupo
Fechadstabsio[ Caeopinsipsl [ Formata
i Del Al
?‘C'éx.\mul efectivan | 1; | ((: Srupa] T
aios .00 0 uota: [ .00
Entiada semana [ Sabads [ Domingo | Ueval0 Paga0 Desctofo
Salida semana | Sabado | Dorninge [ __ Dfertas 2¢1, 32, elc Mismo producto ___
Del  [oi/m3/2mm0 A [30/0372010
Stk a $ a0 Stk 2§ oot 7.0g St Girupa [
Lleva Paafq Desctn [T00 %
Comentario SimErrer (O s (0L D [ Paa{t 100
[
T — Consecutive d surtido a
Convenio: Fisferencia |

4. Back Office
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8. También se registro la zona 8 para la tienda 02 GUADALAJARA.

Almacenes
Amacén [pz Ciafp  MubiCiz [z =
Nombre |2 GLADALAJARA
' Direccidn | Mo. Ext. | Mo Int|
Calonia |
Anterior Ciudad |
Encuentra Municipio |
Estada | R Pais|  Husohoraio|O
w Encargado | GLM |
Cambio Centra de Distr.|  Zona de reparta Priofidad ~ Grupo Factor sems stk Capacidad  Factor recoger Lista default
[z E [0 [ [0.00 [0 [0.00 [0
Formas de pago | Usuarios i
J Lun. Mar. Mie. Jue. Vie. Sab. Dom. Tot.

zvis[00 (00 |00 |00 |00 |00 |00 |0

4 (5] [E] [7] (8] (3]

P.OS.: Ultimo corte Alta __ Ofertas 241, 342, etc. Mismo grupo
Fecha de trabajo | o1 /0422011 Cajera principal Formato
s Del | Al
M aximo efectivo r
u ; Grupo| 0
Warioz| .00 |0 Cuata: | 000
LI o P 0 Descto|0 4
Entradasemana [ Sabade [ Dominge [ 2va[0 Pags [0 Descto
Salida semana Sabado Domingo __ Dfertas 2¢1, 3x2. et Mismo producto
Del | Al
Stk a $ wta| g oo Stk a $ costof 0,00 Stklg Grupa W
Lleva Pag: Descta %
Comentario: Sincronizar. - o 'D_ ‘W o

Depositos:
Carvenio: Referencia:

Consecutivo de surtido 1]

Y asi sucesivamente, en todas sus tiendas.

PROSCAI sugiere los traspasos para su distribucion, considerando jerarguicamente los siguientes elementos:
1. Busca entre las tiendas de la misma zona que estén apagadas.

2. Busca en bodega.

3. Busca entre las tiendas del D. F. que estan apagadas.

4. Busca entre cualquier tienda de cualquier zona que se encuentre apagada.

5. Busca entre las tiendas de la misma zona que se encuentren prendidas.

6. Busca en cualquier tienda del D. F. prendida.

7. Busca en cualquier tienda prendida.

NOTA: En todo momento el sistema validard la pertenencia al mismo Centro de Distribucion.

A continuacidn conocerd la manera de consultar y traspasar inteligentemente.
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Para este ejemplo se va a dar seguimiento al producto U22250 CHAMARRA DE MEZCLILLA CORTA, el cual se encuentra
clasificado y en la siguiente situacién:

En almacén 00 se recibié el producto en las siguientes cantidades.

28 30 32 34
Beige 10 10 10 10
Marino 10 10 10 10
Olivo 10 10 10 10

Posteriormente se realizaron traspasos del almacén 00 a la tienda 1 y a |a tienda 2 respectivamente:

Tienda 1 Tienda 2
28 30 32 34 28 30 32 34
Beige 3 3 3 3 Beige 1 3 1 6
Marino 3 3 3 3 Marino 3 3 3 3
Olivo 7 7 7 7 Olivo 3 3 3 3

Cada tienda vendié lo siguiente:

Tienda 1 Tienda 2
28 30 32 34 28 30 32 34
Beige 2 1 3 3 Beige 1 1 1 1
Marino 3 2 3 1 Marino 3 2 3 2
Olivo - - - - Olivo 1 1 1 1

Quedando el inventario en almacén 00 de |a siguiente forma

28 30 32 34
Beige 6 4 6 1
Marino 4 4 4 4
Olivo 0 0 0 0

4. Back Office Modulo POS
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Acumula ventas traspasos

Serad necesario que corra la rutina ACUMULA VENTAS TRASPASOS cuando realice la consulta (No_Show)
Desactivar _tiendas y el reporte Los mas vendidos, para asi contar con informacién actualizada. Esta rutina

acumula la informacién de ventas y de traspasos considerando el inventario y ofreciéndole informacion
precisa.

1. Registrado como Cajero Maestro, oprima el botén Back office o F8

Back office
F8

2. Seleccione del menu Punto de venta el comando Acumula Ventas Traspasos.

S W ERTCTEN Conktrol  Asistencia

Inwentarios
Lista de inventarios CY T
ventas por producko CT

Factura del dia

ventas por producko /

Acumula Yentas Traspasos

(Mo Show) Desactivar tiendas

3. Registre los rangos de producto que desee acumular. Si lo deja en blanco, el sistema asume que analizara
todos los productos.

Productos Del | Ak =
Farnili: wkkddnkkkdorrk [*=TOD0S)  ggeccionar Famiias
Order: s Provesdor " Familia

—P Semana 12
Semanas a Evaluar =]
Semanas Futuras tdas. =]

Minimo en tienda 2 [~ CyT
Tiempo de entrega pru o
Semanas Futuras Bodega L]

X

Cancelar

El sistema indica la semana actual en la cual se encuentra, para este ejemplo es la 18; también le indica que va

a analizar las 6 semanas anteriores y realizard un calculo para las proximas 6 semanas, ademas tomara en
cuenta un minimo de mercancia de 2 piezas para cada tienda.

4, Oprima OK.
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(NoShow) Desactivar tiendas

Frecuentemente sucede que, conforme las tiendas van realizando sus ventas, los productos se van terminando
de forma desigual, provocando esto un desequilibrio de inventario, llegando en ocasiones a tener faltantes de
producto en color y talla especificos; esto es lo que llamamos “No Show” y también es conocido como “Out of
Stock”.

PROSCAI le proporciona la informacién detallada de donde se encuentran des-tallados los productos y le
sugiere los movimientos de mercancia a realizar, para que sean lo mas efectivos y practicos. Ademas usted
puede decidir qué tiendas “prender” o “apagar”, esto significa dejarlas activas u omitirlas al momento de
considerar el traspaso de mercancia. Este intercambio de mercancia lo sugiere en relacién al total de piezas
de producto existente, a las ventas realizadas por tienda de ese producto en base a 6 semanas y al nimero
de tiendas que se haya decidido dejar activas.

Puede darse el caso que una tienda haya vendido muy pocas piezas del producto XXX, y otra en cambio tiene
ya demasiados “No Show” del mismo producto; tal vez convendria “Desactivar” la tienda con menos ventas
para poder disponer de su producto y redistribuirlo entre las tiendas de mayor venta, especialmente cuando se
trata de productos de temporada que se busca vender sin necesidad de ofertar.

Es mas recomendable tener menos tiendas con producto completo y en cantidades suficientes (en todas las
tallas y colores) que muchas tiendas con faltantes en color y talla.

5. Una vez que corrio la rutina Acumula Ventas Traspasos, seleccione del menu Punto de venta
el comando (No Show) Desactivar tiendas.

6. Registre los productos que desee analizar. Para este ejemplo seré el producto U22250 para
poder darle seguimiento.

FProductos Del: | Uz22250 Al |=—
Farmilia: |**************** [*=TAODOS]  Seleccionar Familias |
COMJUNTO |

1 |

[IALT A [HD-1 200081 ALT A< [HO-90]) ™
| Cancelar

7. Oprima OK.

4. Back Office Modulo POS
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El sistema despliega una ventana donde enlista los productos solicitados, a nivel raiz.
Adicionalmente muestra las piezas vendidas, el inventario actual y los “No Show” encontrados.

Del lado derecho mostrara el detalle del producto seleccionado: el inventario total del producto, lo existente

en tiendas y bodega, ¢h formato matricial. \
- B
35 a5 g 25 a3 g u} INVENMTARIOS
MNoSh & Transil
|ALMACEN CH | o 28] 30 32] 4] e
MEXICO CEM 4 R 0 TOTAL | | [ | | | | | | |
Z GURDALA. 17 18 4/ \ 0 |[eEl |7 o & &
3 POLANCO ] 0 ] R [ 4] & 4 =
FLEELA [1] 1] [1] \ 2 EX [ a o] a 3
TOLUCA [1] 1] [1] \o
TORREGH [1] 1] [1] \@
ZAPOPAM [1] 1] [1] 7
T1JURANA [1] 1] [1] 1]
ENSEMADA [1] 1] [1] a4
10 URUAFAN ] ] ] o\
11 CELAYA ] ] ] ]
1z 5AN MIGUEL O ] ] ] 4,—‘
13 CUERNAUACE a a a a d | | D Factor 1.00
T ERACRE 5 3 5 T (|EL INMU INCLUVE BODEGA
27  ALMACEN 27 [1] 1] [1] 1] | INVENTARIOS |
41 41 FRAMOUT O ] ] ] =
a8 ooz o a o a 28| =0 32| =4| 35 T0D0
1 | E TOTAL | | | | | | | | | DESACTIWA
|EEI | & 4] 8] EEl 07
[mar 4] 4] 4] 4 HAR 6
oLl o
fou [ | [
«| | »
< | »
Elimina 1
DESACTIVA TODD Inventarios Traspazos
Elimina WTASSTK s Frat Show sel Desactiva ceros | Activa con inv| Yerlas Final
A fk Filtra sel GEMERA& TRASPAS Activos Mirimos |

/

En el centro de la ventana aparece la informacidn de las tiendas en relacién al producto seleccionado: reporta
las ventas, el inventario, los faltantes o NoShow registrados.

También le indica si sus tiendas estan Activas (A) o apagadas y la mercancia que pudiera tener en transito.
CUIDADO de no hacer clic dos veces sobre la tienda, ya que con eso apaga y activa las tiendas.

En la parte baja de la ventana encuentra varios botones que le permitiran realizar diversas vistas del producto.

Para este ejemplo, el producto se encuentra activo en 2 tiendas e indica que existen 8 faltantes de producto.

Moddulo POS 4. Back Office
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8. Seleccione la tienda 1 y de los botones de vistas, elija Inventarios.

Viendo el detalle de la Tienda 1 observe el detalle del “No Show”, no hay existencias del producto en color y
talla Beige 32 y 34 y en Marino 28 y 32. El color Olivo se encuentra con mucho stock.

TIENDA O

a

2
Tda | Mombre | %ta | Inv | NoSh A Transi
LMACEN

INVENTARIOS
| =] aof sz[ s aof [ | [ |

oo [ [ [ [ [ [ 1 [ [ |

Producto

2 GUADALA. | EEI |2 9 & &
03 3 POLAMCO B3 [ 4 & 4 =
04 |FUEBLA [o0r [ o] & 9] @
05 TOLUCA
06 TORREAN
07 ZAPOPAN
02 TIJUANA
00 ENSEMADA
10 URLAPAN

1 CELAYA

12 SAM MIGLEL
12 CUERMALACE
14 YERACRUZ

4 L3
I I Factor 1.00
EL MU IMCLUYE BODEGH

27 ALMACEN Z: | INVENTARIDS €— |
41 41 FRANGUI
22| =] =z 34| 3 Taco

==} D 2
< | E ToTAL | | | | | | | | | | DESACTIVA

|EEI | il z|

o|lo|o|o|o|o|ofo|ojo|o|o|o ool =l

I BEI 3
| AR | |1 | =z MAR 3
foLi | =1 =2 =] = oLize

«| | s
<| [
Elirnina 0
DESACTIVA TODO Inventarios Traspasos
Elimina ¥Ta>5TK Aamge Frod Show sel Desactiva ceras | Activa con inv| Wentas Final

s da Filtra s=| GEMERA TRASPAS Activos Minimas |

A través de los botones inferiores (Inventarios, Ventas, Activos, Traspasos, Final y Minimos), puede generar
diversas vistas de sus tiendas. En la parte superior de esa ventana aparece indicado qué estd viendo.

| WENTAS |
| za| =0 =z2| =4| =8| | | | |
TOTAL | | [ [ 1 [ 1 [ 1
| EEI | z| 1 E]| 3 T
| MAR | =z = 1 1
{
(oL I I | I

«| -

9. Oprima el botdn Ventas.

El sistema le indica lo que hasta el momento lleva vendido del producto en esta tienda.

4. Back Office Modulo POS
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10. Oprima el botén Activos.

ACTROS

El nimero 1 significa que en esa tienda tiene activas todas las tallas y colores del producto. En caso de aparecer
en blanco, quiere decir que el producto no se encuentra activo en su tienda, en esa talla y color.

NOTA: Los productos inician como Activos cuando ingresan al almacén, ya sea por recepcion directa (desde el
madulo Recepciones), por traspaso desde el mddulo Inventarios o por traspasos desde punto de venta.

11. Oprima el botén Minimos.

MIMIMOS

Con base a sus ventas, el sistema le sugiere el minimo que debe tener esta tienda.

Los botones Traspaso y Final se ven con los datos sugeridos por el sistema, cuando corre la rutina Genera
Traspasos, explicado a continuacién.

Moddulo POS 4. Back Office
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12. Seleccione la Tienda 2.
TIENDA O
35 25 g
Producto | %ta Ity | NoSh [DEPA

Elimina YTaAsSTE Asags Frod

Aogs ot

Jl

<

35 83 2 0 INVENTARIOS
Tda | Mombre  Wta  Inv | MoSh & Transil
ALMACEN CE O 40 ] 0 2] 0] s2] ] 3o [
MEXICO CEN 18 18 4 A ] TOTAL | | [ [ | [ | | | |

7 18 r o 3] | 7 9] & =&

02 3 POLANCO 0 NG o [rAm [ 4] & 4 =

04  PUEELA 1] [1] \o 1] EX [ o o 3] 3

05 TOLUCA 1] [1] LN 1]

06 TORREOM 1] [1] o\ 1]

07 |ZAPOFAN 0 ] AN 0

08 TIJUANA 0 ] [N

00 |ENSENADA 0 ] ] \ ©

10 URUAPAN 0 ] ] \ 0

11 [CELAYA a a a N

12 SAN HIGUEL O ] i i)

12 CUEFNAUACF O ] i o\ |2 | | L,_‘ Factor 1.00

15 UERACRUZ 3 3 5 5 \EL INU INCLUYE BODEGA

27 ALMACEM 2T @ [ 1] [ | IMVENTARIOS |

41 41 FRAMOUT O ] i 0

95 oD 2 ] 0 0 ] 22| 30| a2 sa| as[[| [ 1000

TOTAL | [ [ [ [ [ [ [ [ [ DESALTIVA

|BEI | I 5 EETE
[ | 1] 1 HAR 2
oLt R R H ol e

Efimina T

Show zel

Filtra sel

DESACTIVA TODO

Desactiva ceros |Ac:tiva con invl

GEMERA THASF’AS|

Trazpasos:
Wentas Final
Activos Minirmos |

Aqui estan los otros 4 “No Show”, Beige 28 y 32 asi como Marino 28 y 32.

NOTA: Es importante sefialar que al decidir el nUmero de tiendas a activar, se considere como maximo de
tiendas, el stock minimo del producto en bodega. Es decir, si mi stock minimo es 3, se recomienda tener activas

3 tiendas.

4. Back Office
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La ventana No Show Desactivar tiendas incluye otras caracteristicas.

FACTOR:

Permite que se modifique el rango de cdlculo, con la finalidad de
variar la sugerencia del traspaso sobre ventas realizadas.
Suele modificarse para mercancia de temporada.

Para activar una tienda

1z 7Rz AT 35 &8s ] [ IMVENTARIOS es necesario ue se
Producta | %ta | Inv | MoSh [DEF& Tda | Mombre = ¥ta  Inv | MoSh A|Transil
uzzzaat ‘3 456 1 ‘A 00 ALMACEN CE [ 49 o o [ 2] sof sz saf aof [ T [ T | q 7
01 FEXICO CER 18 18 BN T ToTAL | [ [ [ [ [ [ [ enCuentI‘e eI bOton en
U3z301 5| B2 4 02 [2 GUADALAJ 17 A G [er | 7] a] & =& .
33302 15| @34 4 03 3 POLANCO o 0 a o fwe | 4] 8] 4] 7 ACTIVA; Sl desea apagar
04 PUEELR o o o o
322233 g‘. ::3 ; 05 TOLUGA o o | N T ] ] ) una tienda debe
U3E05 1 6ai ] OF  TORREGH [ 0 o o !
T 4 s o e B A R encontrarse en
09 ENSENADA o [1] a a
E:::E: g :3; g J o URLAPAN o [1] a a DESACTIVA-
T EswmeE 0o oo || e También puede activar o
3322:2 ‘E :Z; ; :j EEE:EQEZCF g E g g EL INU INCLUYE BODEGA fiectogl 00 desactivar TODO 0
U333 14 [} 3z [} 27 ALHACEN 27 0 [1 & & ‘ YENTAS | L .
41 41 FRANOU I o [1] a a
T — O e inicamente  COLORES
) \ _H L I I N DESALTIVA del producto.
I I I
vRR | 3| 2| 3| 2 HAR 101
T ) I e
Estos  botones e
permiten realizar
5 o di
iversas CONSULTAS.
i e |
imina [
DESACTIVA TODO 'Inventarlos‘ Traspasos ACTIVA CON INV:
ElininaTA»STE | Anags Ao Showsel | Desactiva cerns sctivaconin | [ Verlas | Final . .
g ok st | covema e pcives | irines | Activa todas las tiendas
que tengan inventario
T del producto
seleccionado.
Elimina VTA>STK: .
Deja en la lista de Elimina0: ACTIVA / DESACTIVA TODO:
productos solamente Quita del lado izquierdo de En base a los botones TODO y ACTIVA/DESACTIVA
aquellos que cuentan con la pantalla, todos los del lado derecho, al presionar este botén el sistema
un stock menor o igual a productos  que aparecen activara o desactivara todos los productos filtrados
las ventas realizadas. con 0 en la columna en la tiendas.
Inventarios.
Apaga Prod: DESACTIVA CEROS:
Show sel:

Desactiva de tiendas el
producto seleccionado de
la lista. (SQL)

Apaga todo:

Desactiva de todas sus
tiendas los productos que
se encuentran en la lista.

(SQL)

Moddulo POS

Le permite seleccionar un
rango de productos.

Filtra sel:

Deja  solamente
ventana los

seleccionados.

en la
productos

Desactiva las tiendas que tengan O en la columna
Inventarios, de todos los productos filtrados.

GENERA TRASPASOS:

Realiza una sugerencia de traspaso en base a los
valores establecidos y genera la solicitud de envio
de cada una de las tiendas.

4. Back Office
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A continuacidn se activara la tienda 3, pero sélo para el producto U22250 en color OLIVO tallas 28, 30, 32 y 34.

Activar y desactivar tiendas

Existen multiples motivos por los cuales desee activar o desactivar una tienda.

El principal objetivo de esta caracteristica es nivelar su inventario en tiendas, evitar vacios de inventario y
generar las estrategias para librarse de la aplicaciéon de descuentos y ofertas sobre los productos de poco
movimiento.

13. Valide que el boton de la derecha de la ventana se encuentre en ACTIVA y TODO.

Para apagar una tienda, el botdn debera estar en DESACTIVA \
/ TODO
s LALTIVE
DESACTIVA

14. Seleccione la tienda 03.

TIENDA O

=5 = 33 83 a a
Producta “ta Inv | HaSh Tda Mombre UE I | MaSh A Transil
ao ALMACEM CE u} 49 n] u}
a1 HMEX I1CO CEKM 15 15 4 A a
oz 2 GUADALA. 17 12 4 A a
= FOLAMCO | N a
[nE) FLEELA u} u} u}
as TOLUCA a a ] a

15. Haga doble clic para que se Active.

TIENDA O

20 35 u}

Praducta Via v | MaSh Tda Maormbre Wia e | MaSh A Transi
LZ2Z250 e o ulu} ALMACEM °CE 1] 49 u] u]
o1 MEXI1CO CEM 12 12 4 A u]

0Z |2 GUADALFA. 17 12 4 A 5]

5 POLANCO | Gy H o

FUEELA i} i}

05 TaLUCAH 1] u] u] u]

Observe que aparece la letra A. A partir de ahora esta tienda queda activa para el producto y al momento de
generar la sugerencia de traspaso, la tomard en cuenta para le reparticion. Observe que los NoShow
aumentaron a 20, porque se activaron todos los colres en la tienda 3.

4. Back Office Modulo POS
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Como se han registrado pocas ventas del color OLIVO del producto U22250 se va activar sdlo ese color del
producto en la tienda 03.

16.

17.

18.

19.

20.

Con la tienda 3 seleccionada, elija la vista Activos. Aparece con 1 todos los colores y tallas.

Ajuste los botones del lado derecho en COLOR y DESACTIVA.

Seleccione el color BEIGE.

TIENDA 2

Froducto

4

Wha

Elimina WTA>STE Anan3 Fans

0 INVENTARIOS
Tda | Mombre | %ra  Inv | NoSh A Transi
00 ALMACEN CE 0 49 3 0 20l s0] s=2] =4 e
01 MEXICO CEF 18 [E NG 0 TOTAL | ‘ [ [ [ [ [ [ [ [
0z |2 GUADALAL 17 B 4 A o [eEl |7 o] 8 s
—» |3 POLANCD | 0 A 0 [wr [ 4] & 4 =
04  PUEBLA 0 0 0 8 o T ] I
05 TOLUCA [ [ [ 0
06 TORREAM 1] 1] 1] [1]
07 ZAFOPAN 0 0 0 0
05 | TIJUAMA 0 0 0 0
03 ENSENADA i i i 1]
10 URUAPAN 0 0 0 &
11 |CELAVA 0 0 0 0
1z SAM MIGUEL @ 0 0 0 ‘ J—‘
13 CUERMAVACE 0 0 0 g : Factor 1.00
T TUERRCR & & & & |EL iU iNcLUvE BoDEGR
27 ALMACEN 27 @ 0 0 [ | ACTVDS €—— |
41 41 FRANOUI @ [ [ 0
R a a a ] 22| a0 sz| = = COLOR
| B TOTAL | | [ [ [ [ [ | [ [ BESACTIVA
|EEI | 1
| AR | 1 HAR 1
oLt | 1 ot
< \ J_‘
| | » 12.75 49
Elmina 0
DESACTIA TODO Irventarios Tiaspasos
Shaw sel Desactiva ceros | Activa con inv| Wentas Final
A ok Filtra sel GEMERA TRASPAS Activos Minimas |

De doble clic en el color seleccionado y observe que se desactiva el color, quedando vacio.

| ACTIVOS |
[ 2z a0 32| 34| 26| | | | | COLOR
TOTAL | | | | | | DESALCTIVA
e 0 T | =
EE I D L MAF; 1
oLl 1
| oL | 1) 1) 1] 1

Haga lo mismo con el color Marino.

Moddulo POS
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De tal forma que solo quedara el color OLIVO activo.

TIENDA 2

35
I

Wha

Producto

4

a5 20|

v | MoSh [DEPA

Elirnina WTA>STE Anas Fhrad

Anans fak

583 2 a INVENTARIOS

Tda | Mombre = Vta I | MoSh &) Transi

00 ALMACEM CE O 40 0 0 z2] 0] =] =4 s

01 MEXICO CER 18| 18 ENG [ TOTAL | | | | | | | | | |

02 |z GUADALA. 17 18 4R o |eEl |3 of & 8

03 |3 POLANCO 0 0 B T [ 4 6| 4] 2

04  PUEELA 0 0 0 [ ) ] T

05 | TOLUCA ] ] ] ]

06 TORREGH 1] 1] 1] 1]

07  ZAPOFAN ] ] ] ]

08 TIJUANA 0 0 0 0

00 ENSENADA ] ] ] ]

10 URUAPAN ] ] ] ]

11 CELAYA ] ] ] ]

12 GAN MIGUEL @ ] ] ] 4,—1

13 CUERNAUACE O ] ] o 8 | | k Factor 1.00

T TUEFFCRDZ 3 3 3 G |EL INU INCLUYE BODEGA

27 ALMACEN 27 0 0 0 0 | ACTIVOS |

41 41 FRAMOUT O ] ] ]

%8 bz 0 0 0 0 28| =0 32| 24| =6 COLOR

TOTAL | | | | | | | | | | DESALCTIVA
EH [ [ R @
G | | | / HAR O
oLl i

oL | I

dl

-

Elirnina 0

Show sl

Filtra sl

DESACTIVA TODO Inventarios Trazpasos
Desactiva ceros | Activa con inv| Wentas Final
GEMER& TRASPAS Activos Minimos |

Si quisiera activar un color sdélo verifique que el botdn se encuentre en ACTIVA y haga doble clic sobre el color a

activar.

Al momento de correr la rutina de generar traspasos, el sistema repartira la mercancia en relacién al stock total

y a las tiendas activas.

4. Back Office
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Generar traspasos

Una vez que realizé su analisis y tomd las decisiones necesarias de activar o desactivar tiendas, productos,

colores, etc, estd listo para generar el traspaso. El sistema le presentara una sugerencia de mercancia a recoger
y traspasar con base a la jerarquia descrita anteriormente.

1. Oprima el botdn Genera Traspasos.

El sistema realiza la sugerencia para la nivelacidon de inventarios e indicard la mercancia a traspasar y le
mostrara un cuadro de didlogo con el numero del traspaso sugerido generado.

TRASPASDO MUMERD

THONZ3
0K

2. Oprima OK.
3. Elija del ment Punto de Venta el comando Reporte.
4. Registre el cédigo del producto para poder darle seguimiento.

Trazpaso Del | Al

Productos Del: | U22250 Al =

Farnilia: | ok o o b ok ok ook oK ok K K ok ok [*=TODOS]  Seleccionar Familiaz

Almacen arigen: |
Almacen destino: |

[T CpT [ Soaloprondad
Imnprimir ern: @« Pantalla " |lmpresora

Q=Lst | Wi ¢
i 0K |} Cancelar

5. Oprima OK

Moddulo POS 4. Back Office
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El sistema genera 1 reporte, en varias hojas de acuerdo a los traspasos sugeridos. Indica los Productos

sugeridos a traspasar de bodega a las tiendas, entre tiendas y lo que hay que recoger de tiendas para regresar a
bodega.

PROSCAI

EMPRESA DE DEMOSTRALZION Fecha 20/05/2011 16 F
PRODUCTOS SUGERIDOS A RECOGER DE TIENDAS Pégina 1 =]
PROOUCTOS DEL UZZZ50 AL =
DESTIND | DESTIND
CODIE0 DESCRIPCION ORIGEM  INMEDIAT FIMAL  CANTIDAD
\ZZZ50BEIZS CHAMARRA, MEZCLILLA CORTA BEIGE 25 0o 0 1
\ZZZ50BE2 CHAMARRA, MEZCLILLA CORTA BEIGE 32 00 0 3
1ZZZ50BE54 CHAMARRA, MEZCLILLA, CORTA BEIGE 34 00 0 1
1Z2Z50MARZS CHAMARRA, MEECLILLA CORTA MARIND 25 00 0 z
ZZZ50MAR3 D CHAMARRA, MEECLILLA CORTA MARIND 30 00 0 1
ZZZ50MARS 2 CHAMARRA, MEECLILLA CORTA MARIND 32 00 0 z
0o 0 10
1UZ2Z50BE125 CHAMARF MEZCLILLA CORTA BEIGE 23 00 0z z
Z2Z50BE52 CHAMARF MEZCLILLA CORTA BEIGE 32 00 0z z
LZ2250MARZS CHAMARF, MEZCLILLA CORTA MARING 25 00 0z z
Z2250MAR3 0 CHAMARF, MEZCLILLA CORTA MARING 30 00 0z 1 | |
Z2250MARS 2 CHAMARF, MEZCLILLA CORTA MARIND 32 00 0z z
LZ2250MARS 4 CHAMARF, MEZCLILLA CORTA MARIND 34 00 0z 1
00 0z 10
0o 0z 0
=
-
=
EMFPRESA DE DEMOSTRACION Fecha 20/05/2011 16:42:17
PRODUCTOS SUGERIDOS A RECOGER DE TIENDAS Pégina 2
PROOUCTOS DEL UZZZ50 AL =
DESTIND | DESTIND
CODIE0 DESCRIPCION ORIGEN  INMEDIAT FINAL  CANTIOAD
UzZZ500LIZ8 CHAMARRA, MEZCLILLA CORTA OLIVO 25 m 03
UZZZ500L150 CHAMARRA, MEZCLILLA CORTA OLIVO 30 m 03
UZZZ500L152 CHAMARRA, MEZCLILLA CORTA OLIVD 32 m 03
UZZZ500L154 CHAMARRA, MEZCLILLA CORTA OLIVD 34 m 03
m 03
I prOSCAI
P,
EMFPRESA DE DEMOSTRACION Fecha 200052011 16:42:17 -
PRODUCTOS SUGERIDDS A RECOGER DE TIEHDAS F'égina3 s
! FPRODUCTOS DEL UZ22250 AL =
DESTIND DESTIMO
Coniao DESCRIPCION ORIGEM INMEDIAT FIMAL CAMTIOAD
Uzzz50BEI54 CHAMARRA MEZCLILLA CORTA BEIGE 54 oz [uln] z
oz [uln] z
oz uln] 2

4. Back Office Modulo POS



Recuerde la jerarquia que utiliza para la reparticion.

El sistema le sugiere lo que tiene que traspasar a otras tiendas.

6. Para este ejemplo vaya a la tienda 01 y registrese como cajero de esa tienda.

7. Seleccione el menu Traspasos y elija el comando Recibo.

8. De la columna Solicitudes de envio, seleccione el traspaso a la tienda 03.

El sistema le muestra en la parte inferior de la ventana el detalle del producto U22250 en color OLIVO.

Traspasos
POR RECIBIR -10 ENVIADDS -4z
Alm, | Traspazo Fecha | Pigzaz | Refer Alm. | Traspaso Fecha Piezas = Ruta | *
0z JozO004 28/07 /2009 -£ 0z J010001 31,/03,/2008 -3 000 i
[alx] Jooaoo00g 1241142010 -z 0z Joioo0z 05,/05,/2000  -6.000 ]
0z J0 10004 30,/07,/2000 -0.000 ]
0z J0 10006 04,/02,/2010  -2.000 0
0z Joi0oo7 12/02/2010  —1.000 ]
0z Jo10009 1540242010 -2.000 0
0z J010010 15,/02,/2010  —3.000 0
0z Jo1aail 15/02,/2011  -5.000 ]
a5 Joi00001z2 15/02/2011 —12 000 0
Traspasa | Asigna Imprimie | Etiquetas| s LComentarios Ruta % Genera Trazpaso
Producta | Descripcidn | Erwviado | Recibido Pendiette: Enviada Frecio Fari
222500 | 28 CHAMARRA MEZCLILLA CORTA OLIUO 28 2 0 Z.00 o |[1,250.00 [ S0l
U222500L | 30 CHAMARRA. MEZCLILLA CORTA_OLIYO 30 2 a 2.00 o 11,250.00 |501
LI222500L | 32 CHAMARRA MEZCLILLA CORTA OLIWO 22 2 o z.00 o J1,250.00 |50
U222500L | 24 CHAMARRA MEZCLILLA CORTA OLIYO 24 2 o 2.00 o §1,250.00 |50

/

'n

/

EMPRESA DE DEMOSTRACION Fecha 20/05/2011 16:42:17
PRODUCTOS SUGERIDOS A RECOGER DE TIENDAS Pégina 2
PROOUCTOS DEL U22250 AL =
DESTING DESTING
Cooieo DESCRIPCION ORIGEN INMEDIAT FINAL ~ CANTIDAD
2225001125 CHAMARRA MEZCLILLA CORTA OLNO 258 m o3 2
Uz22500L150 CHAMARRA MEZCLILLA CORTA OLNO 30 m o3 2
Uz22500L152 CHAMARRA MEZCLILLA CORTA OLNO 32 m o3 2
Uz22500L154 CHAMARRA MEZCLILLA CORTA OLNO 34 m o3 2
m o3 ]
m o3 ]
!
| [

Al compararlo con el reporte, observe que es la misma informacion.

Para recibir el traspaso, tiene asignar la mercancia y posteriormente generar

consulte el Manual Operativo de POS.

9. Cierre la ventana.

Moddulo POS

4. Back Office
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Esta ventana le permite hacer un analisis por familia de sus productos.

Le permite analizar el status de sus productos en general. Podra activar o apagar tiendas, también podra
generar traspasos inteligentes bajo la misma mecanica descrita en el tema anterior, e incluso establecer ofertas
a los productos que tienen menor movimiento de inventario.

Corra la rutina Acumula Ventas Traspasos.

semanas a evaluar

semanas futuras a H

Del menu Reportes, emita el Reporte Los mas vendido.

Semana m

Vaya a Punto de Venta, registrese como Cajero Maestro y vaya al area de Back Office.

Considerando la semana actual, va a evaluar 6 semanas de ventas y calculara stock para 6 semanas futuras.

4. Oprima OK en el cuadro de dialogo.

5.
este ejemplo sera el boton Producto.

Muestra la situacién actual de sus productos, segun
la familia seleccionada, en base a las ventas
realizadas, el stock y el importe obtenido.

I anatisis por familias

A partir de estos

Oprima el boton GENERA DATOS y enseguida el botén de alguno de los clasificadores de sus productos, para

Le permite ver el detalle de las ventas, del
inventario y de la necesidad por tiendas. También
le muestra el estado de cada una: Activas /
Desactivas.

=
bot d : Y
otones, puede AvEEnoR | Uosamo |1 choeion o S mest sme —| T e L —
H - et T 1] b .. oy voLecn [} o
e|egll' el f|ltr0 de TEMPORADA | APepeaiiio (i WRE T foe. [ rimn 9 e ixioa Olottar |
, Doasn | CoeeeEn oS o o o e Lo
] Pl
basqueda e 5o — SR
ORIGEN 1 i “";: 10 URLFERAH o o e 100 BES Activa
basado en las e e M a————
L T e = LT  —
caracteristicas - : 18| Grvmva vosomscn | Vaoe [5 [0 hwa]  Sembas
o Producta | Descripcitn Verka uun:luu Fam| Gtock | flaio | Imoorte | Magen1 % Pimer vla[ i xml Diaz ;w.l N.5.| z\ﬂal Listal | Lista®| Lista% ‘6‘:‘” U:;“"“ [Chain F‘::“:' “:
de sus familias. S ncfamann: | Worat| 0eed| 42 S w e .

i )
_ Do
. B i e
Permite agregar  [=n nemssrssn o ofotnom oo
e BLUGA TEJIDA GOn Fufos En © o I
filtros y query [ SEGEoSTE. 00D e
bt o A B
para  obtener - |e=e e -z
: . o T 5
Informaclon IRA] LI CLASIOR L1 : f:
-
especifica. 2

e

0
5 E
0.z 2k o 0 RIS z 280
a1 2200 = o 3 ] =0
a3 830 v @a o i [} a0
o1 = o =0 LRI 2 a0
a.s a0sa| 0 150 a =0 [ 00
#0000 a. Ay A o] o oo B 3101 /0 31/ 1F 200 20
0.3 I ] 130 o " 2 150
0.1 ] =00 o e z 200
CN 4 0 v mma o am ] =0
[ Wil o am CRE] 0 @
o1 P ] [ o w o o
0. w0 20 o s il 230
[E] a7 0 v ma (R ] [} 260
o1 ws| o o0 o 0 [ w0
oz =m0 o s o an = o
o 28 1 CO a [ 2 [
o1 ez o 1w o o 2 L |
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Otros botones de la ventana le permiten:

En base a la familia seleccionada, podra filtrar su informacion para que la agrupe en base a ese clasificador.

Analisis por familias

DEFPARTAMENTO 1 Fam Q ezcrpcion Cant Stock Imparte R atio
DEPARTAMEN| Generar D atos za1 TEE4T SI0ZT | 26T . I01T
TIPO PRODUC]| Filtra fam === J5g ACCESOR [0S 1] 1,011 a] 7
' HBora Filka c CABALLERO (] 27 7S5 iz, 005 =34 6m
FROYEEDOR 10 DAMA 142 29, 360 58,475 206 . 76
———— A Filk i RN i) [ENCRE == T,
TEMFPORADA, greas 2 e = CALZA00 5 4,903 1. 776 g0 60
- Ecepcidn
OCASIOM
—— Query
COORDIMNADO .
j—————— Filtra query
SRJEEl Eliminas 20
TIFD Elimina wtas =0
COMJURNTO EEPORTE

El botén GENERA DATOS se debera oprimir enseguida de correr la rutina Acumula ventas traspasos, para que
el sistema muestre en la ventana la informacién acumulada y actualizada.

T Al seleccionar una familia le permite filtrarla, de forma que en la parte baja de la ventana sélo
Bz Delos / aparezcan los productos pertenecientes a esa familia seleccionada.

Filtra Famn == De manera sencilla podra agregar filtros seleccionandolos de las familias para formar Query.
También puede registrar el Query directamente.

Para que el sistema le deje la informacién solicitada en la parta baja de la ventana, oprima el
botén Filtra query.

Con facilidad podra borrar los filtros agregados.

Barra Filtra

Aarega a filtro

Ecepcidn \
0 Al seleccionar la familia y enseguida oprimir el botén Excepcién, el sistema lo ird registrado a
MEL manera de filtro. Para ver la informacién que excluya lo marcado, oprima el botdn Filtra query.
Filtra query | -
Elimina> 20 ! IFAM1="1D" bIFAM2="2F &

Elirninia wtas =0 \

REPORTE Elimina de la parta baja de la ventana, aquellos productos sin ventas.

|

El botén REPORTE genera el reporte con fotografia de los productos que se encuentren enlistados en la parte
baja de la ventana. Podra imprimirlo en Pantalla, Impresora, Archivo, Clipboard o Sip.

Moddulo POS 4. Back Office
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Del lado derecho de la ventana se encuentran otro botones:
Filtra linea

Filtra oferta
Filtra seleccidn: deja en pantalla sélo la informacién seleccionada.

Tda Descripcidn enta Stock b inirno A, Rot. - -
— Filtra Linea
5 =5 e -
00 ALMACEM CEMTRAL 0w EE] [5] 000 .| Fiwa cferta
o1 HEXICO CEMTRO 15N =4 28 A Eez—| :
0z T2 GUADALAJARA 17 Noig 26 R 4857 (Al seleeEmm
0= T3 POLANCO o] Nao 24 A 1e100
04 PUEELA o LN 24 12100 Ofertar
05 TOLUGCA o] o\ 24 12100
o5 Zaporan 5 o R 12100 Liguidar
= i '
02 TIJUAMA o] 1] N2 12100 urilitEs eeElEEs
00 TEMSEHADA o] 1] -t 12100
o ORUAFAN o 1] 23 =100 =
CELRYA i 0 24X =100 — DES Activa
z SAM MIGUEL DE AL o] 1] 24 N\ ei00 .
CUERNAUACH G o 23 Nieion | DES Activatia
4 LERACRLUZ o] a 24 o0 -
Genera trazpazos | Walores | ) o .-’-'«ctival Sem ful | |—|35

En base al producto seleccionado, el
sistema indica el total de ventas.

Una vez realizado su analisis, podra generar 2 tipos de ofertas a través de los botones Ofertar y Liquidar unifica
cddigos, ambos procedimientos se detallan en el tema Descuentos y ofertas de este mismo manual.

El sistema le permite desde esta ventana:

Activar o desactivar tiendas, esto es, incluir nuevas tiendas para que se les reparta producto y si es necesario
tomar de ellas, o desactivarlas (apagarlas) para retirarles todo el producto que se repartird entre las tiendas
activas.

Al oprimir el botén ACTIVA, el sistema desactiva inicialmente todas las tiendas para que usted las vaya
activando manualmente en relacién a cada producto.

Genera traspasos: al oprimir el botdén el sistema genera un sugerido de traspaso en relaciéon a sus tiendas
activas, a su stock y ventas, y le proporciona el nimero de traspaso sugerido.

Valores: permite registrar de forma manual el minimo y maximo de los productos (se aplica a todos los
productos), especialmente si apenas fueron dados de alta y tienen menos de las 6 semanas para su analisis.
Este dato lo determina automaticamente el sistema cada vez que se corre la rutina Acumula Ventas traspasos.

El icono de impresora le permite imprimir la informacién inferior de la ventana.

Sem fut 6 permite registrar y modificar el nimero de semanas a futuro, que desee calcule el sistema.

4. Back Office Modulo POS
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En la parte inferior encuentra diversas columnas con informacion detallada:

Muestra el cédigo y la descripcidn del producto; la cantidad de producto vendido (venta) y le indica el lugar
que ocupa en ventas dentro de la tabla general de sus productos, enseguida le dice el lugar que ocupa en
ventas dentro de su propia familia y le muestra la familia a la que pertenece, asi como el stock total con que
cuenta.

El Ratio es un calculo que le indica para cuantas semanas le alcanza su stock, este célculo sale del stock entre la
venta realizada. El importe que representa la venta, el margen de utilidad generado por esa venta en pesos y
enseguida el porcentaje que representa. Le sefiala la fecha de la primera venta, el promedio de las ventas por
dia y en base a su stock, cuantos dias cubre con esa cantidad (calculado del stock entre la venta promedio).

Producta | Descripcién “enta # G|I|ﬂ Gr Fam| Stock | Ratio impote | Margen | % | Primervta | Visxdia| Diasstk| N.S.| %Via | Listal | Lista2 | Lista5 | Grupo | Dferta Oferta Precio %

Desc | del al oferta | ofer
205 86,310 43330001 | 53,424 | 34,684 42 7 2| 380 o

MERLI0 MERCANCIA EM LIGUIDACION <F 2170272010 1

122250 0 5 540 1

U22z22  PANTALON MEZCLILLA MULTICIE 187 0.0 @ &

11104  PANTALON DE VESTIR CORTE RE 9 = 2 i 447 40.7 2221 az1 42 26 /03 /2003 0.2 2086 4 2 ) =)

U2z2205  BLUSA SUETER a kel 2 10 454 50.4 2016 2406 42 0.2 z119 a 2 a 2

Uz330z " FLAYERA BLOOUE DE COLDAES 6T e i sze T sen T 324 | az 0 zamg| Y 2 [ 7

UZ3312 PANTALON 100%  ALGODON HOD. L - T 1532 812 |4z 0.2 zez0 4 i [ &

Usa414BLUSA TEJTDA CoN PURDS EN C 27ss T i e eE D 432 182 | 4z 0 28560 1 [ 2

U£4410 'BLUSA COLECCION ANIMALES 6 TN s el 516 218 |42 0. z086 0 i [ i

U11101 " CAMISA CLASICA MULTI RAVAS 2R e s s s 205 85 a1 26 /03/2008 0 31913 1 120 [1] &0 TaT/00/2008 31/02/200 120

U44408  BLUSA CUELLO RUSO HMULTICOLE 6 11 4N 4sa WS 613 256 | 42 o1 3213 3 i 120 [ &0 H 120

Uz2200 BLUSA CUELLO OJAL 117z Tz im esiess 1419 Sod | 4z 0z 2631 (] 1 150 [ s H 150

Uz2203 'SACO 1008 LANA 3 = 15 i zam av7 B 215 | 4z o1 4102 0 1] z00 [ 100 H 200

US5502  BOTIN  COM CIERRRE 2 42 2 1z 199 Q9.5 Q43 2028 42 o1 4179 a 1 550 ) 275 2 550

US550% " ERNDAL 1A CON HERRAJE RJUETF 2 29 1 12 208 102.7 228 248 42 o1 4312 a 1 320 a 160 o 220

11102 CAMISA CLASICA LISA 4 20 5 420 105.0 616 250 42 26/03/2003 o1 4410 20 1 120 ) a0 2 120

U33305 PLAYERA GRAUESA CON BOLSILLC 6 oS iR ean s E 1188 4o a4z 0. agxr 0 i zE0 [ 115 7 230

Uz2zze " PANTALON FRELAUADD CORTE RE 3R o ez e 1782 73z Az (%3 ag7r o 1" Esn [ 130 & 260

U23317 " PLAYERA ESTAMPADA MANGA COF 4TS e el 344 144 | "4z 0. agee 0 i 100 [ 50 & 100

Usaqnz " BLUSA STRECH CUELLD ALTO 87T e iz 656 22 4 0z soee| 0 1 a5 [ 48 2 a5

U44405  PLAYERA COM ESTAMPADOD 3 a2 w0 N iz 348 147 | 4z o1 5138 i i 135 [ &2 H 135

U11107  CAMISA CLASICA MULTICURDROE 5 13 3 icl ewm s 360 360 | 42 26/03,2005 [ sezs| 28 1] zoo [ 100 2 200

U22235  FALDA CON JARETA 3 an i o) 4s8 is27 455 195 | 4z o1 841z 0 i 180 [ a0 H 180

||:1Tu= Eaifa HINT BN MESE 11T 8 SRR e T TR s A 2in [ETRarts A Fre i i iad o an A ‘ s hd

delete seectad
| K

También le indica cuantos no show (ausencias o vacios de productos) presenta. Le sefiala el porcentaje de
ventas que representa ese producto y las 3 listas de precio 1, 2 y 5. Indica el grupo de descuento al que
pertenece el producto asi como el rango de fechas de vigencia de alguna promocién que se hubiera aplicado al
producto asi como el precio de oferta o el pocentaje de la oferta.

Con base a la informacidon que le proporciona esta consulta, podra establecer nuevas estrategias de venta:
eliminar algun producto de alguna tienda, pasarlo a la que mayores venta ha tenido, introducirlo a nuevas
tiendas, aplicar algun descuento e incluso decidir liquidar el producto una vez agotadas las otras opciones.

Moddulo POS 4. Back Office
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Proscai incluye un comando especial para realizar consultas gerenciales.

La sencillez de estas consultas le permite ver en linea y en una sola ventana cémo se encuentran sus ventas,
por dia, por mes o a lo largo de un periodo que determine, cuantos tickets se han generado, qué tienda ha
vendido mas, qué producto. Asimismo, le permite hacer consultas por Familia y a nivel Detalle.

La informacién de esa ventana se actualiza cada 3 minutos.
1. Registrese como Cajero Maestro.

2. Oprima el botén Back office o F8

Back office
F8

3. Seleccione del ment Punto de venta el comando Consultas.

S e S EN Contral - Asistencia

Irvenkarios

Lista de inventarios Y T
Ventas por producka CT

Factura del dia
Ventas por producka

Acumula Venkas Traspasos
(Mo Show) Desactivar tiendas
Reporte

Aparadores

Desactivar produckos, .,
GEMEra Fesumen

Yisitas de clientes

Copia almacen para apertura

Cansultas

Especiales

4. Back Office Modulo POS
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Esto muestra la ventana Productos comprados y a la vez despliega el menu Consultas.

7| pos2010 SES: 513

Archiva  Edit  Proscai Reportes  Puntode wenta  Contral  Asistencia  Friedman  Fast | Menu Consultas | Help

Producto comprados

Desc. TODAS <

Codigo Descripcion Tkts. | Pzas. | Importe  Ultima U. | Importe | Pz prm ||ITI|J prm  Pz. A.a. mp. A.a.

TOTAL 50 422 84,275 8.44 1,686 0 0 23/05/2011
301 TIENDA1 ? a3 0.815 13:37 2,160 1.6 1,402
302 TIENDA 2 47757 7.655 13:39 71,309 93 1.914 B 29/05/2011
303 TIENDA 3 2 20 3,780 13:22 2,220 10.0 1,890
304 PONIENTE 1 10 2,350 13:23 2,350 10.0 2,350 Hoy
305 CENTRO 2 16 2,344 13:20 1,340 8.0 1,172
306 TORREON 4 35 2,415 11:57 2,045 8.8 1,944 B semana
307 MORELIA 3 20 3,790 13:14 1,170 6.7 1,263 @ Mes
308 TIJUANA 6 50 10,825 12:07 500 8.3 1,804
309 ENSENADA 3 28 5,870 13:16 2,270 9.3 1,957 C.D.
310 2 17 3,215 13:17¢ 1.430 8.9 1.638
311 7 62 12,231 12:03 875 8.9 1,747 44 pendedor
312 4 38 7,435 12:09 1,215 9.5 1,934 bad Dia
313 a5 36 6,830 13:12 1,925 1.2 1,366 A : -
314 44 cajer
327 ALMACEN 27 sas Y i
ggé E'.'] gr_g__ﬂ_Nuun:m 41 1 2 3 4 5 6 7 o

44 Franquicia

¢ Zgna

44 Pproductos
44 Familias
¢ petalle

& Imprimir
& salir

‘ e

| 50 422 84,275

Deja a la vista el dia actual.
Como puede observar, existen varias columnas:

en la columna 1 se muestra la cantidad de tickets realizados por tienda; la columna 2 indica el total de
producto vendida por tienda; la columna 3 indica el importe total por tienda; la columna 4 indica la hora de la
ultima venta de cada tienda.

La columna 5 indica el importe de la ultima venta; la columna 6 indica el promedio de piezas por ticket (divide
el nimero de tickets entre el nimero de piezas). La columna 7 muestra el promedio del importe total dividido
entre el nimero de tickets.

Del lado superior derecho le indica que tienda tiene a la vista, de forma inicial indica que TODAS. Enseguida
muestra la fecha de la informacién que tiene en pantalla, para este ejemplo es una semana. El sistema le
permite consultar su informacion por dia, por semana, por mes y Centro de distribucion.

Mas abajo aparecen varios botones en base a los cuales podra filtrar su informacién y que seran explicados a lo
largo de este tema.

Moddulo POS 4. Back Office
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4, Presione el boton MES.

Observe que el sistema mueve el rango al mes en curso y acumula la informacién. Si oprime el botén HOY, el
sistema muestra Unicamente lo del dia de hoy.

Si quiere retroceder dia por dia, oprima simultdneamente Shift + HQY. Igualmente aplica para SEMANA y MES.

Si desea ver un rango de fechas especifico, oprima Ctrl + HOY o Ctrl. + MES y registre las fechas.

Rango de fechas

Fecha del: | 15./02/2011

Fecha al: | 31/03/2011

Cancelar |

5. Seleccione una tienda, para este ejemplo sera la tienda 1. Para ello es necesario que elija del menu
desplegable la tienda en cuestion.

Imp prm | Pz. R.a. | TODAS -
1,510 o TODRS

00 ALMACEN L

1,288 I 01 MEHICO

1.336 02 2 SATELITE

1,310 03 3 POLANCO
04 PUEBLA
05 TOLUCA

06 TORREON
o?  ZAPOPAN
08 TIJUANA
09 ENSEMNADA

6. Enseguida oprima el botdn Tienda. De esta forma el sistema solamente ofrece la informacion de la tienda
seleccionada.

Producto comprados

—_,—— e
Coadigo Descripcion Tkts. Pzas. Importe | Ultima . Importe | Pz prm |Imp prm | Pz. A.a. || TODAS -
TOTAL 68 448 87,615 6.59 1,288 0 | 01/04/2011
301 TIENDA1 iti] 448 87,615 09:55 1,070 6.6 1,288 14 J
302 2 SATELITE 30/04/2011
o3 O POCRNED

304 PUEBLA Hoy
305 TOLUCH
306 @ Semana
307 fH  Mes
308
300 C.D.
310

43
311 4= Uendedor
312 48 pia
313 bk -
374 oy l:ajer-u
327 ALMACEN 27 242 Horario
341 41 FRANOUICIA 41 >
3os Ch 2

44 Franquicia

44 Zona

Como lo puede ver, ahora solo estd la informacién de esa tienda.

4. Back Office Modulo POS
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7. Seleccione la TIENDA 1y oprima el botén DETALLE, para que pueda ver la informacion mas concreta.

— =
Cadigo Descripcion Tkts. | Pzas. | Importe Uitima U. | Importe | Pz prm |Imp prm | Pz.R.a. |1 TODAS <
TOTAL 0 1} 1} lellD 1ellD 1} 01’04’2011
[TIENDA1 4 87.615 | ¥ :
302 2 SATELITE 30/04/2011
303 3 POLANCO 1
304 PUEBLA Vi Detalle de venta Hoy
305 ToLuca Fecha Numero Pzas. Importe Hora ik R
306 % yitima B semana
TO10450 7.000 1,080,000 11:14 | -
307 02/04 /2011
308 05 /04 /2011 TO10440 &.000 795,00 11415 j B Mes
02/04 /2011 Toi0491 7.000 1,970.00] 11:15 444 C.0
errar .0,
309 05/04 /2011 Tiigagz 3 0o 1,195 00| 1118 G
310 YT
311 CELAYA 02 /04,2011 TO 10434 3.000 370.00[  11:17 244 pendedor
312 SAN MIGUEL DE [02/04 /2011 TOi0495 9.000 2,100,00] 11:19 44 pia
313 EU‘ERNHUHEH 0S/04 /2011 TO10496 2.000 1,625.00 11:20 - &
""""""" 02/04 /2011 TO10497 7.000 1,450.00| 1221 Caijero
g;;‘ gEE;'HEEHEUNZZ? 0S/04 /2011 TO10493 7.000 1,135.00 12:21 J B
02 /04 /2011 TOi049 7.000 118500 1221 | % Horario
341 41 FRANOUICIA || b -
308 ch2 ——y - Tienda
Descripcion Cant. | Precio br | Descto Neto |mporte F _
14 FANTALON DEFORT UG CON JARETA [ 1. ) [ I
CAMISA CLFlS__I__CFl LISA CRE CH 1. Q. Zona
PANTALON PRELAUADO CORTE RECTO T[4 000 260.00| 0,00 26000280, o
Uz3302AZ006 PLAYERA BLOAUE DF COLORES AZUL ¢ 1 noo 150,00 0.00 5060 15060
UZ2230NEG34 FALDA CON PRETINA ANCHA NEGRO 3¢| 1,000 210.00[ 0.00 210.00 210,00 Productos
U 11117HEGGR PANTALOM POL / ALG __E!_ECTD MEGRO 1.000 220.00 Q.00 23000 230. 00 Familias
U'11115CRUGR CAMISA BORDADA EN SEDA CRUDO GR 1,000 320.00| 0,00 320,00 EE0) 6o
U 1110 1UERGR: CAMISA CLASICA MULT| RAYAS UER [ 1.000 120.00| 0.00 120.00 120.00 Detalle
& Imprimir
7 [ » l_‘ L &  salir
‘ | »
| 68 448 | 87,615

Muestra todos los tickets generados por la tienda en las fechas elegidas y al seleccionar un documento, en la
parte inferior conoce qué productos comprende el ticket.

8. Oprima el botén ULTIMA y observe que el sistema le marca en azul el dGltimo ticket generado hasta el
momento, en esa tienda. Recuerde que esta consultando el mes actual.

9. Cierre la ventana.

Seguird trabajando con la tienda 1.
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10. Oprima el botén PRODUCTOS.

11. El sistema envia un mensaje preguntandole si desea agregar el inventario. Conteste que SI.

Producto comprados

Codigo Descripcion Tkts.|  Pzas. | Importe | Ultima U.| Stock +tr | Pz prm [:ntradas | $ Prom. TODAS -
TOTAL 412 443 82,615 1.08 213 0 | 01/04/2011

MERLIO MERCANCIA EN LINUIDACION | 2 2 5uu —3 15u -

11101 CAMISA CLASICA MULTI RAYA: — | 30/04/2011
mam

u11103 CAMISA CLASICA LISA 7 1,257 Hoy
U11104 PANTALON DE DESTIR CORTE RE 7 g 2,400 43 3nn

ui1105 LON DE MEZCLILLA 1 1 280 32 7 280 B semana
ui1106 PLAYERA POLO MANGA LARGA 10 13 2,990 326 230 B Mes
U107 CAMISA CLASICA MULTICUADR 10 11 2,200 ) 200

ui1110 CAMISA SPORT MULTI LINERS 1 1 180 7 180 c.D.
v CAMISA MULTICUADRDS FOND( 3 3 630 a8 210

u11112 CAMISA TIPO PUNTILLISMO 2 2 300 220 150 &4¢ pendedor
ITRRRE CAMISA 100% ALGODON IBERI 1 1 180 18 180 T
UI1114  CAMISA FONDO DE COLOR 7 10 2,100 “42 3 210 [

ui11s CAMISA BORDADA EN SEDA 5 5 1,600 -30 20 320 ¢ cajero
u11116 " CAMISA BORDADD ACANALADD 3 3 50 20 150 4 Horario
ul 4 4 920 -n 230 —
u11118 3 3 690 5 10 230 22 Tienda
U119 ON MDD, ASTURIAS 5 6 1,080 20 180 4 Franquicia

EPELENTE MOD TUF 1 1 380 14 20 380 T

| 4 4 aa0 -9 320 4* 2oma
u11122 1 1 260 4 260 —b

ui1124 2 2 360 5 180 ¢ productos
u11126 5 5 2,150 20 430 T332 Familins |
U127 6 7 840 22 a 120 0

u11128 3 3 210 -14 70 448 petalle

5 5 480 J1o 96 & e
ETIOUETF 1 1 96 13 96 :

U113 POLO MANGRA CORTA 1 1 165 13 165 _ O sanr
U132 PLAYERA CUELLO EN U CON DIL 2 2 320 “1a 160

u22203 SACO 100% LANA 4 4 800 10 200

U22204  FALDA 100% LANA 6 6 900 “14 150

u22205 BLUSA SUETER 14 6 4,160 50 32 260

u22206 PANTALON 100% LANA CORTE 4 4 920 210 28 230

u22207 BLUSA CINDY CON DETALLE EN 4 E 540 -8 35 135

u22208 BLUSA MANGHA LARGA LINEAS | 5 5 950 22 190 -

< | »

412 443 | 87,615

El sistema le muestra qué productos han sido vendidos, qué cantidad se ha vendido y el importe por ese
producto. Adicionalmente le muestra cdmo se encuentra su stock incluyendo también su mercancia en
transito.

Al seleccionar un producto, el sistema le muestra su fotografia.

12. Oprima ahora el boton VENDEDOR y seleccione todas las tiendas.

Producto comprados

Codigo Descripcion Tkts.|  Pzas. | Importe| Ultima V.| Importe | Pz prm [Imp prm | Pz. A.a. |1 TODAS -

TOTAL 104 682 136,281 6.56 1,310 0 01/04/2011
11 OLGA DIAZ 25 164 30,799 09:55 1,580 6.6 1,232 9 -
112 ROBERTO RODRIGUEZ 29 189 38,982 18:53 1,335 6.5 1,344 5 30/04/2011
113 MANUEL CARD0ZO 17 11 20,939 09:55 1,070 6.5 1,232
121 12 82 16,241 13:32 780 6.8 1,353 Hoy
122 9 58 12,425 13:31 750 6.4 1,381
123 TERESA FLORES 9 58 12,965 10:49 1,930 6.4 1,441 @ Semana
131 LORENA MENDEZ 1 8 1,315 09:19 1,315 2.0 1,315
132 F 1 ? 1,425 09:19 1,425 701,425
133 JESICA PAEZ 1 5 1,190 19:20 1,190 5.0 1,190

44 cajero

Aparecen todos sus vendedores y el total de tickets que han generado cada uno, cuantos productos vendidos y
con qué importe.

4. Back Office Modulo POS



13. Ahora oprima ahora el boton CAJERO.

Producto comprados

133

TODARS <

Detalla los tickets por cajero en el rango de tiempo analizado.

Realice las consultas de HORARIO y DiA para que vea la informacién que le presenta.

14.

Producto comprados

Cadigo Descripcian Tkts. Pzas. Importe | Ultima D. Importe | Pz prm [Imp prm | Pz. A.a. |

TOTAL 104 682 136,281 6.56 1,310 0 01/04/2011
2C11 CAJERD 11 42 267 53,696 09:55 1,070 6.4 1,278 14 ]
2c12 CAJERD 12 26 181 33,010 09:18 280 7.0 1,305 30/04/2011
2c21 CAJERD 21 19 129 26,760 172:47 1,135 6.8 1,408
2C22 CAJERD 22 i4 85 17,076 10:49 1,245 6.1 1,284 Hoy
2C31 CAJERD 31 3 20 3,930 19:20 1,190 6.7 1,310

@ Semana
B Mes
C.D.

44¢ Pendedor

¢ pia

N

bhd

Hararin

L EX
[ toons -

codigo Descripcion Tkis. Pzas. Importe Ultima L. Importe | Pz prm |Imp prm | Pz. A.a. |1
TOTAL 33 214 44,736 6.48 1,356 0 01/04/2011
510 10 AM 2 12 3,175 10:49 1,245 6.0 1,588
511 11 AM 9 62 12,646 11:05 1,761 6.9 1,405 30/04/2011
512 12 PM i [ 1,640 12:32 1,640 2.0 1,640
513 i3H 5 3g 5,100 13:32 1,050 5.6 1,020 Hoy
515 15 8 51 11,115 19:44 1,090 6.4 1,389
517 17 6 41 8,930 172:47 1,135 6.8 1,488 B semana
510 19 2 i1 2,130 19:29 960 5.5 1,065 B Mes
C.D.
= 1 sas
Codigo Descripcion Tkts. Pzas. Importe Ultima . Importe | Pz prm |Imp prm  Pz.R.a. | TODAS - “ ‘Uendedor
ToTAL 33 214 44,736 6.48 1,356 0 | 01/04/2011 4  Dia
12 B Martes 2 1 2,130 19:29 960 55 1,065 = ¢ cajero
a3 € Miercoles 7 40 8,275 10:49 1,245 57 1,182 30/04/2011
a5 E liernes 3 a5 8,355 12:22 1,640 7.7 771,393
a6 F Sabado 14 92 20,045 17:47 1,135 6.6 1,432 Hoy 444 Tienda
a7 6 Domingo 4 25 5,951 11:05 1,261 6.3 1,483
8 B semana
@ Mes
c.o.
\ 444 pendedor
i Cajero
15. Seleccione otra tienda, para este ejemplo sera TIENDA 2, oprima el botén FAMILIA.

DEPARTAME!
In
PROVEEDOR
TEMPORADA
OCASION
COORDINADO
ORIGEN

TIFO
COMNJUNTO

w0

~ K.

> Cancelar

SIS TNS e Te e T

El sistema muestra un cuadro de didlogo con las familias con que estan clasificados sus productos.

Moddulo POS
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16. Seleccione alguna familia y oprima OK.
Producto comprados |
Codigo Descripcion Tkts.| Pzas.| Importe | Ultima .| Importe | Pz prm [Imp prm | Pz.A.a. || 02 2 SATELITE -
TOTAL 208 214 44,736 1.03 215 0 01/04/2011
3 5 680 =]
28I BOTA 5 5 2.750 30/04/2011
2BL BLUSA 17 19 3,455
2CA CAMISA 44 45 8,575 1 Ho
2FA FALDA 26 26 6,410 d
2PAH PANTALON 53 53 13,925 w B semana
2PL PLAYERA 54 55 7,161 N Mes
2TE TENIS 2 2 720 A ]
22R ZAPATO 4 4 1.260 N C.D.
22 pendedor
it pia
444 Cajero
442 Horario
244 Tienda
448 Franguicia
L4 Zona
448 productos
£a4  Familias
44¢  petalle
& Imprimir
&  Ssalir
4 | »
208 214 44,736

El sistema le muestra la informacidn clasificada por la familia especifica.

Como puede ver, con este complemento de PROSCAI usted obtiene muchos beneficios ya

que de una forma

rapida puede ver el estatus de su tienda en tiempo real, lo cual le permite crear estrategias para mejorar sus

ventas, asi como monitorearlas en tiempo real.

4. Back Office
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Existe una gran variedad de reportes que puede emitir desde Punto de venta.
Firmado como Cajero Maestro podra seleccionar la tienda de consulta o abarcar todas.

El acceso a estos reportes también queda restringido por los niveles de seguridad asignados a sus usuarios.

i Punto de venta  Control

Lista de precios

Yentas por Tienda v *

Yentas por Tienda v producto
Yenkas par Tienda *#
Ciferencias

Yentas por linea v mes

Traspasos pendientes
Resumen de kraspasos

Comisiones de ventas
Diatio de ventas POR TDA
Ventas ¥ ExXIS POR TDA
Ciario de wentas PUNTOS
Historial de precios

Los mas vendidos
Bnalisis por tienda
Analisis por producto
Analisis piramidal

El reporte Los mas vendidos ha sido explicado en un capitulo especial de este manual.

Los reportes Analisis por tienda, Analisis por producto y Analisis piramidal corresponden Unicamente a la
version SQL de Proscai

Moddulo POS 4. Back Office



136

Lista de precio

Genera el reporte Lista de precios en base a la lista seleccionada. Puede emitirlo por producto raiz y pedir sélo
aquellos productos con existencias o con precio.

Puede filtrarlo por productos, Familias, y fechas.

Praductos Del: | Al =

Familia: | s ok ook o o ook ok ook [*=TODOS)
—_' Lista: [1 Decimales : o

Con cambios Del: | Al

™ Sdlo conevistencias [~ Sélo can precia V_ Sélo Raiz

Tipo: &+ Listado ¢~ Etiqueta Ch. ¢ Etiqueta m. i~ Etiqueta G.

x
Cancelar

Selecc\nnar Familias

Imprimit e 6 Partalla € Impresora

| TEIFAM1="1CIFAMT=1D")

Vil Seleccion de familias

GEMNERD | |
TIFO FRODUCTD ACCESORIOS DEFARTAMENTI CABALLERD
e EABALLERD DEFARTAMENT( D
COMPOSICION NINOS
TEMFORADA | |5 Lalzabn
R0
ORIGEN
TIFD

Para este ejemplo se estd solicitando Unicamente la lista 1 de precio de los productos de Caballeros y Damas.

PROSCAI
EMPRESA DE DEMOSTRACION Fecha 15/04/2011 13:10:47 F
LISTA DE PRECIOS Pagina 1 =
PRODUCTOS AL =
1
cooica DESCRIPCION UMIDRD LISTH DESCTO METO
[IRRRINY CAMISA CLASICA PMULTI RAYAS ch 120000 0.0a 12000
110z CAMISA SPORT MAMGA LARGA CA 120,00 0.00 120.00 —
11103 CAMISA CLASICA LISA CA 150,00 0.00 180,00
11104 PANTALON DE WESTIR CORTE RECTO CA 300.00 0.0a 300.00
111058 PANTALON DE MEZCLILLA CA 28000 0.0a 280.00
11106 PLAYERA POLO MANGA LARGA Ch 23000 0.0a 23000
11107 CAMISA CLASICA MULTICUADOROS DE ALGODON Ch 200.00 0.0a 200.00 ;
; =
cooica DESCRIPCION UMIDRD LISTH DESCTO METO e
zzzza FALDA MIMI MO0 CASANDRA DA 24800 0.00 24500
zz230 FALDA COM PRETINA ANCHA DA 21000 0.00 21000
Uzz2231 FALDA MINI EN MEZCLILLA oA 23000 0.0a 23000
Uz2232 FALOR EN PANA COM BOLSILLOS aL} 45000 0.0a 450,00
Uz22335 FALDA D05 PIEZAS aL} 3/0.00 0.0a 3B0.00
Uz2234 FALDOR COM PRETIMA ¥ ABEETUREA AL FEENTE oa 3z0.00 0.0a 32000
Uz2238 FALOR COM IARETA oa 150,00 0.0a 18000
Uz2236 FALDA MINI CON DOELE BDLSIELU on 23500 0.0a 23500
7770 PlAMA DAMA POLAR NAVIDERA . on 28000 0.0a 28000
UF7Fr02 PlAMA CABALLERD POLAR NAVDEMA ch 28000 0.0a 28000
| KN vz
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En base el parametro seleccionado, se genera el reporte de ventas por tienda. Le muestra las ventas totales por

tiendas, subtotalizado por su clasificador.

" CLIEMTE
CLIEMTE Det [ Al | AGENTE
Documentos Dek Al L : ]E"EJ:HD
Fechas Del Al = DIA
[ Sélo entregadas [FACT) l_ ~ HORARID
Almacen Del I— A ’— l_ " FRECUEMCA
| COFLETE
Tipe € Dia " Mes 1 Afo &8 | ©oupap
| ESTADD
Imprimir en: % Pantalla " Impresora o X

K | Cancelar

Puede filtrarlo por cliente, documentos, fechas y almacenes; en base al parametro seleccionado.

Para este ejemplo el reporte presenta las ventas por tienda, ordenado por Agente.

PROSCAI =1[E3
EMPRESA, OE DEMOSTRACION Fecha 15/04/2011 13:21:37 F
YENTAS POR TIENDA  AGENTE Pagina 1 -
TM. AL 2777777 1=
T0A INICIAL 3 TOTAL  TOTAL
AGENTE TOAD! TOMDZ TOAO3 TOAD4 TDAOS TOAODS TOAOY TOROS TDAOZ TOA 10 PARCIAL  GRAL
TIENDA T TIENDA 3 CENTRO _ MORELIA EMSENADA
TIEMDA 2 PONIENTE TORREGH THLANA URUAPAN

1 7577 0478 5480 54484 FE00 331974

m 361497 1190 4083 6720 15044 2848 3E29 330 3838 15152 451877

1z s5e7s 2zl 357 1643 1314 zzEd Sdzz z000 26,367

13 26,744 528 408 5595  B735 5833 57,182

121 20,794 a0 330 691 30,119

122 1207 46213 545 1974 1817 55374

123 11,548 1397 1,003 13,954

131 19592 3552 7914 3767 324 44394

132 6.9%6 1061 1978 10,025

133 10,349 10,349

150 724 2771

111 513 513

TOTAL Sp1556 153562 96460 69062 93933 14848 12569 22P97 1559 31030 1,095,339
-
KNl vl
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Ventas por tienda y producto

Genera el reporte Ventas por tienda en base a los clasificadores que seleccione.

CLENTE Dek [ P 0 DERRANAIE AEENTE |11
—— —— « TIPO PRODUC CAJERD
Documentos Del: AI.  PROVEEDOR T I'—
Fachas Del Al © TEMPORADA bl [
™ Sélo entregadas [FACT) " OCASION HORARIO
Almacen Dl Al  COORDINADO FRECUENCA
¢ ORIGEN FLETE [
Tipo: € PRODUCTO  RAIZ ¢ COLOR  TALLA & - |© F0 FILpAD
¢ CONJUNTO ESTADO
Irnprirnir en: % Pantalla " Impresora D‘)’( Eanfe\ar
1

Indica las piezas vendidas por tienda / departamento y el importe que representan, en base al agente 11.

PROSCAI

- BX]
3

EMPRESA DE DEMOSTRACION FECHA 15042011 13:69:31
NTAS POR TIENDA | DEFPARTAMENTO 1 | Pégina 1 -
777777 FECHAS DEL O1/01,2011 AL 15/08/2011 1 |
0 TOA 01 TOAOZ  TOAO:  TOAD4  TOADS  TOADS  TOAD7  TOADS  TOAD®  TOA 1D
PIAS 7.00 Z00
$yTA| 108191 2562
MARGEN 1 1 4 3
PIAS 100
A ACCESORIOS $yTA| 10345
MARGEN ? 1 1
PIAS o100
[ CABALLERD $TA| 1584751
MARGEN ? 4 3
PIAS 7900
0 DAMA $TA| 1871695
MARGEN ? 4 3
j PIAS F4.00 500
N NIfios $Ta| 1225368  931.03
MARGEN 1 a
PIAS 200
7 CALZADD FUTAl 122414
MARGEN ? 4 3
TOTAL PIAS 300 | |
WTA| 4523264 1,189.65
C05T0| Z5865500] 54000
. 5

Este mismo reporte generado por el parametro Origen, queda de la siguiente manera.

PROSCAI
EMPRESA DE DEMOSTRACIO FECHA 15042011 16:20-
WENTAS POR TIENDA ORIGEN 7 Pagina 1
T.M. AL FZZZZ7Z FECHAS DEL O0101,2011 AL 15042011 e
u] TOR O1 TOR 02 TOA O3 TOA D4 TOA OR TOA 06 TOA O7F TOA 05 TOA 09 TOA 10
PZRS 26.00 1500
FUTA 265431 239651
MARGEM 1 4 4
PZAS 3z7.00 133.00 14.00
| IMPORTADO FWTA| RE03669| 2520343 2,56399 ‘.
MARGEN 4 a
PZRS ZE0.00 6600 .00
W NACIOMAL $WTA| 4083836 1096563 81897
MARGEN 4 a
TOTAL PZAS 21400 Z20.00 |
WTAIIO1,629.26| 38,66648 338796
COSTO| 58,739.50| 22,053.00 1,965.00
-
| v
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Ventas por tienda */*
Genera el reporte de Ventas por tienda en base a 2 pardmetros o variantes.

Puede filtrarlo por cliente, documentos, fechas, almacenes, familia. Ademdas puede pedirlo totalizado o
desglosado.

CLIEMTE Del Al:
Documentos Del: Al
Fechas Del | 01/01/2011 Al | 15/04/2011
.  sUC  sUC
[T Sdlo entregadas [FACT)  PRODUCTO  PRODUCTO
Almacen Del: Al  RalZ  RalZ
Familia: |

= [*=TODOS]  Seleccionar Familias " COLOR " COLOR
" Talla " Talla

AGEMTE [ " DEPSRTAMEN ¢ DEPARTAMEM

CaERD [ ¢ TIPO FRODUC ¢ TIPO PRODUC

Toa [T  PROVEEDOR ¢ PROVEEDOR

oia [ & TEMPORADA | TEMPORADA
HORaRIOD [ T OCASION  OCASION

FRECUEMCA [ ¢ COORDIMADO QOB LURALO
FLETE [ " ORIGEM & ORIGEM

clupan [ " TIFO " TIFO
ESTaDD [ " CONJUNTO " CONJUNTO

Mostrar: & Totalizado {~ Desaglozado ~ x W TOTaLIZAR
Ok Cancelar .
Irnprimnir en: = Pantalla [T Calc. porcentajes

" Impresora
[TaFami-1cy) €——

Para este ejemplo se esta pidiendo el reporte de ventas por tienda, del departamento de caballeros,
subtotalizado por Temporada y Origen.

PROSCAI (=13
EMPRESA DE DEMOSTRALCION Fecha 15042011 16:49:46 P
YENTAS POE TIENDA 11 B3 Pé.gina 1 -
TM. AL Z777777 FECHAS DEL 01012011 AL 1 R042011 —
TOA IMICIAL a8
TOR 01 TOR OZ TOR OZ TOA 04 TOA O TOR 06 TOR OF TOR O3 TOR 09 TOA 10
TEMPORADA ORIGEN
ABA 10.00 10.00
ARA il SRO0 21.00
ABA T 17.00 4.00
ARR, |} B2.00 3600
401 il 24.00 14.00
40| T E1.00 1600
a0 |} FROO 3000
AP il 18.00 3.00 200
AR T 3600 F.on 1.00
AP |} B3.00 1000 .00
TOTAL 18000 TROO 3.00 o]
-
1 v[
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Diferencias

Reporte de Ventas donde se muestran las diferencias de precio ocasionadas por rebajas, tanto en importe
como en porcentaje. Podrd identificar el documento, la fecha, el cajero que generé el documento y el agente
que atendid. Tendra la referencia del cliente, del producto y el importe de rebaja asi como el porcentaje que
representa.

Puede filtrarlo por clientes, documentos, productos, familia y fechas.

CLIENTE Det Al GENTE —
Documentos Del: Al CRAIERD
) TDA
Productos Dek: | Ak =
" n . " Dila
Farmilia: | e [*=TODOS]  Seleccionar Familias ’—
HOR&RIO
Al del: ! ’_
Lol &l FRECUENCA
Fechas Del | 017012011 Al 15/04/2011 FLETE
Baze:  Cliente & Documento ¢ Sucursal CIUDAD
™ Sdlo ertregadas (FACT) ESTADD
Irprimir en: & Pantalla " Impresora
1 x
Cancelar
1

PROSCAI =1k

EMPRESA OE DEMOSTRACION Fecha 15/04/2011 17:15:11 |F
YENTAS POR PRODUCTO Pégina1 ~
TM. AL ZZZZZEZ FECHAS DEL 0701 2011 AL 15042011 f—
IMPORTE
MNOTA FECHA CRIERA  RGENTE CLIEMTE ConGo0 CANTIDRD IMPORTE ORIGINAL REBAIA " |0B5
TIENDA3DI1 TIENDAI1

To10454 14meziEnil 2t 112 o7 lzez3aMARTE 1 £358.50 23500 -0E0 -0.21 Fx

To10454 1402011 2011 1z ann?? REDONDED 1 0.50 000 -N50 v K

10463 14mzi2mt 2 111 o4 U11110BLAER 1 180,00 0o -180.00 7

010463 14mzizoil 2t 111 oo U11111LILE: 1 210,00 0o 21000 7

T 0463 140221 20 11 nooi4 U44403BLA 10 1 95.00 0.0n -95.00 ?

010463 14meziEnil 2t 111 o014 UA4315mAY 12 1 180,00 0o -180.00 7

T 0463 14mz 2ot 20 111 nooi4 U3331z20014 1 32000 oo -32000 7

10463 14mzi2mt 2 111 o4 lz2e2anzlEe 1 245.00 oo 24500 7

T010465 1402011 2011 1M a1 Rz A 1 1,000.00 000 -1,000.00 v =MOAZ0MO=

T 0466 140221 20 112 m ik 1 -910.00 0o 91000 ? =MORAZ0MO=

10468 14mezieoil 2t 111 1 144406MEL 14 -1 -80.00 -20.00 000 0.00 LE QUEDO GRAMDE X

T o6 14mz 2ot 20 111 m Rz A 1 20.00 0.0n -E000 7 =MORZ1MO=

TO10469 14mzi2mt 2 111 SAMHER lzzz0sLiLes 1 245.00 ] 1500 57 Exd

To104M1 1402011 2011 1M ann4az #01400 1 0.00 20000 200,00 100.00

Tmoarz 1502t 20 11 m U11102MEGKE 1 102.00 120000 1200 15.00 e

10472 15mzienil 2t 111 1 U11110BLAEY 1 162.00 120,00 1800 10.00 wH

o473 1502201 201 11 000 U11111LILEX 1 105.00 210000 105.00 G0.00

010473 15m2iEmt 20 111 onn4d: U11110BLAER 1 21.00 120,00 99.00 Be.00 Exd S

010473 1502011 2011 1M aondz U1 1114/Z1CH 1 105.00 21000 105.00 50.00

010473 15m2iEmt 20 111 onn4d: U11106MELEX 1 115.00 23000 115.00 5000

10474 18> nil 2rii 111 nns1i 111 11N9MFTFY 1 199 75 3600 el 1500 of
< | v

Incluso, puede el detalle de las observaciones en las devoluciones y los monederos electrénicos involucrados.
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Ventas por lineay mes

En base al mes de analisis, subtotaliza por familias mostrando el inventario asi como los porcentajes de ventas
e inventario.

Traspasos pendientes

Reporte que enlista los traspasos pendientes por aplicar, indicando el almacén origen y el destino, asi como la
cantidad. Si lo genera de forma totalizado, muestra ademas los datos de la ruta, talén fecha, folio, etc. Si lo
genera desglosado, aparece el detalle de los productos por traspaso.

Puede filtrarlo por almacenes.

Resumen de traspasos

Permite ver el movimiento de los productos por traspasos: la cantidad traspasada por entradas y salidas asi
como lo pendiente por traspasar y por recibir.

Comisiones de ventas

Genera el reporte de comisiones y permite ver en base al pardmetro seleccionado, las piezas vendidas, el
importe que representa la venta neta y el importe de la comisién correspondiente. Esta informacidn se
presenta por tiendas subtotalizada el parametro seleccionado.

Pues ser filtrado por documentos, fechas y almacenes.

Diario de ventas por tienda

Este reporte de ventas por tienda puede ser generado como diario de ventas o como corte de caja y le muestra
el total de documentos generados, el total de piezas, el importe que representan esas ventas, asi como el
detalle de los importes por formas de pago, dentro del rango de fechas establecido.

Puede filtrarlo por clientes, documento, fechas y almacenes.

Ventas y existencias por tienda

Genera el Reporte de ventas y existencias por tienda en base al parametro seleccionado, mostrando la venta y
el inventario.

Puede filtrarlo por documento, fechas, almacenes y ademds agregar un parametro que le sirva como
agrupador.

Diario de ventas PUNTOS

Reporte donde se muestran los puntos que generaron las ventas con el detalle del nimero de ticket, fecha,
cliente, el importe de la factura, los puntos generados y los puntos utilizados como forma de pago.
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Historial de precios

El reporte muestra un catdlogo de productos con el detalle del costo del producto y su precio de venta,
indicando la fecha de la dltima compra, la cantidad y la fecha de la dltima venta.

Los mas vendidos (p 24)
Permite realizar un andlisis detallado de sus productos por familia.

En la parte superior de la ventana se muestra la situaciéon actual de sus productos, segun la familia
seleccionada, en base a las ventas realizadas, el stock y el importe obtenido. Le permite ver el detalle de sus
tiendas y/o almacenes, asi como las tiendas activas y apagadas. También le permite seleccionar filtros de
busqueda basado en las caracteristicas de sus familias.

La ventana permite:

Activar o desactivar tiendas, esto es, incluir nuevas tiendas para que se les reparta producto y si es necesario
tomar de ellas, o desactivarlas (apagarlas) para retirarles todo el producto que se repartira entre las tiendas
activas.

Generar traspasos: el sistema genera un sugerido de traspaso en relacién a sus tiendas activas, a su stock y
ventas. Esta informacidn se ve reflejada en la ventana de Recepcidn de traspasos, en la columna Solicitudes de
envio.

Facilita el manejo de sus ofertas, ya que desde aqui puede generarlas, indicando un grupo de descuento, las
fechas y ofertar los productos en base a un porcentaje de descuento y/o un precio especial.(Esta oferta se
registra en la lista 10 del producto, en la ventana Otros).

Andlisis por tienda
Reporte sélo disponible para SQL.

Genera un analisis por tienda, mostrando las ventas, el stock, el minimo y el ratio; puede ser analizado a detalle
con ayuda de las familias.

Andlisis por producto

Reporte sélo disponible para SQL.

Anadlisis piramidal

Reporte sélo disponible para SQL.
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Reporte de Asistencia de Supervisores y personal de tienda
Proscai cuenta con 2 reportes que muestran el registro de Asistencia de sus usuarios y de los Supervisores.
1. En el area de BackOffice, seleccione del menu Asistencia el comando Reporte del area de usuarios.
2. Conteste NO desea el archivo.

3. Registre en el cuadro de didlogo el rango de fechas en que desea el reporte. Incluso le permite generar uno
por cada usuario.

Fechas Del | 01/04/2011 Al 05/04/2011

[ Pagina por usuario

Imprimir e @ Pantalla  © Impresora

FOK Y Cancelar

4, Oprima OK.

PROSCAI =13
EMPRESA DE DEMOSTRACION Fecha 15/04,/2011 10:51.06 P
ASISTENCIAS Pagina 1 s
TEMPO  TIEMPOD B
CoDGO 300 ENTRADSA COMIDA § COMIDA E SALIDA EBRUTO NETO
01ABR 11 W ci1 o cid 09:55 13102 1401  1&0& 0745  07A5
DZABR 11 S ci1 cid 09:45  1B40 180 1610 0525  06:25
D3ABR 11 D ci1 i 09:53 1300 1358 1802 0741 0714
O5ABR 11 MA ci1 cid 10:01 1302 1402 1840  07:09 07:09
DEABR 11 M ci1 o Cid 0946 13:00 1403 1803 0720 07:20
07ABR 11 | ci1 cid 09:33 1315 1409  1&02 0735 0735
D8ABR 11 ¥ ci1 cid 09:48  13:04 14106  1&15  07:25 07:25

43.40 43,40

01 ABR 11 W iz ciz 10:55 1401 1501 1908 0743 0743
0ZABR 11 S iz iz 12:55 1906 1906 19:06 0841 08:11
03ABR 11 D iz iz 10:58 1400 1548 1902 06:46 06:16
DSABR 11 MA ciz ciz 10:833 1405 1504 1940 07:38  07:38
D6ABR 11 M ciz iz 11:02 1405 1508 1941 0706 0706
D7ABR 11 | ciz iz 10:57  14:45  15:45  19:02  07:05  07:05
D8ABR 11 ¥ iz ciz 10:56 1407 1505 1905 0721 07:21
5010 50.10

01 ABR 11 W PESIES 10:00 1402 1502 19:04  O®04  08:04 ||
DZABR 11 S Y31 3 10:04 1440 1540 1642 03:08  05:08
03ABR 11 D Y34 3 10:00 1400 15:58 1903 0305 05:05
0SABR 11 MA Y31 3 10:01 1402 1502 1910 03:09  05:09
OBABR 11 M Y34 3 0946 1400 1503 1903 0844 0814

N7 ARR 11| ¥31 3 10:01 1445 1509 1902 0807 0807 -

| LR 1 vz

El sistema le detalla el registro de sus usuarios.

5. Cierre el reporte.

Moddulo POS 4. Back Office



6. Ahora seleccione del menu Asistencia el comando Reporte del area de Supervisores.

7. Conteste NO desea el archivo.

Registre en el cuadro de didlogo el rango de fechas en que desea el reporte. Incluso le permite generar uno
por cada usuario.

Fechas Del | O01/04/2011 Al s/04.42011

IV Pagina por uzuarnio

Imprimir en; & Pantalla & Impresora

P X
(0K | Cancelar

9. Oprima OK.

PROSCAI
EMPRESA DE DEMOSTRACION Fecha 15/04/2011 10:51.34 P
RUTAS DE SUPERVISORES Péglna 1 T
CoDIGO o1 TIENDA ENTRADA COMIDA S5 COMIDA E SALIDA
01 ABR 11 Y 01 13:10 14:01 14:01 14201
01 ABR 11 Y 03 14115 14:35 16:08 18:49
05 ABR 11 TlA, 0z 1010 13:45 1516 20:01
07 ABR11 | 05 14:15 16:39 16:39 16:39
0z e
02 ABR 11 5 03 1040 13:23 13:232 13:23
08 ABR 11 Y 01 16:03 1819 1819 1819
E < v =

Este reporte le indica las fechas y horarios en que sus supervisores visitaron las tiendas.

10. Cierre el reporte.

4. Back Office Modulo POS
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Con el nuevo Punto de venta se ha buscado unificar el manejo de descuentos. Sin embargo se sigue trabajando
con grupos de producto y cuando convergen 2 6 mds descuentos, siempre prevalece el que sea mayor.

A continuacion se describen las diversas formas de registrar descuento y de ofertar productos, estos son:
Descuentos por grupos
Ofertas 2x1, 3x2 mismo grupo y mismo producto
Ofertas
Liquidar unifica cédigos

NOTA: /e sugerimos probar la mecdnica de descuentos en una base de pruebas, antes de ponerlo en prdctica,
para que revise el comportamiento de cada uno y los resultados que obtenga sean los esperados.

Descuentos por grupos

Los descuentos pueden aplicarse por renglén (mismo producto y modelo para que genere sélo una linea) y por
ticket, donde reconoce los productos leidos dentro del ticket para aplicar el descuento.

Estos descuentos se pueden registrar por producto, por grupos varios o a todos los grupos.
A su vez, se le otorgan a la Tienda, a |a Cadena (todas las tiendas) y a Clientes especificos.

Los descuentos los puede registrar a través de un porcentaje, de un precio especial (*) o ambas, ademas
puede registrar periodos de fecha si asi lo desea y niUmero de piezas.

La siguiente tabla puede ser de ayuda a lo largo del tema:

I. Descuento . - Cadena .
por renglén Tienda especifica (Todas las tiendas) Cliente
a) Producto(*) | al) Cdédigo a2) Cdédigo a3) Cddigo
b) Grupo bl) =G# b2) =G# b3) =G#
¢) Todos los | .1y _50 c2) =GO c3) =GO
grupos
ll. Descuento Tienda especifica Cadena Cliente
por ticket b (Todas las tiendas)
d) Grupo(*) dl) G# d2) G# d3) G#
€) Todos los | o1y 5o e2) GO e3) GO
grupos

Maédulo POS
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En este apartado se explicard como se hace y como funciona el descuento en una tienda. Para aplicar el
descuento a la Cadena (todas sus tiendas) o a algun Cliente, solamente es necesario registrarlo en el cédigo
correspondiente (mddulo Clientes), pero funciona exactamente igual.

Todos estos descuentos se registran en el boton % Descuento que se encuentra en la caratula de su catdlogo
de clientes (donde se encuentran sus tiendas).

Recuerde probar la mecdnica de descuentos en una base de prueba, antes de ponerlo en prdctica.

Para el ejemplo de tiendas utilizaremos la Tienda 1. Observe que no tiene descuentos en la caratula.

7| Tienda.01 Cajero €11 MEXICO SES: 514 UBI: 0 19/02/2010 10:32:56

Archivo  Edit  Proscai Reportes  Clientes  Control  Help
i
) CONTABILIDAD PEDIDOS FACTURA
o{ CUENTAS X GOBRAR
proscai I I I I I Eé
Catdlogo de clientes Consultas
Catalogo de clientes
Saldo |
Llasific.ar Cliente |D1 I * .
P A Movimientos |
Erwiar a: Razén social ['VENTAS DE MOSTRADOR CENTRO
Bloquear Direccidn | FRESAS HumExt. 1234 Mum Int Eeelim=s |
% Descuentos Colonia [EL CASTILLD
EE— D aa a Pedidos [relacion] |
Eventos * elegacidn | Teléfonos |g7a-79
Sucursales Ciudad [ CADEREYTA JIMENEZ Fau [g78-93 Productos pedidos | cT |
Foto Estado || C. P |g7456 Pais | Wweb |
Contactos Contacto [ LIS MARTINEZ e-mail |
R.F.C | FER-7543211-0GU S | BURP | Productos vendidos| CT |
o Productos vendidos desg.
Doseor it o |
5 Wentas anuales
Ertry T[T METORED =1 Flaza real I 0 —I
Descuentos [ g0 [ 000 [ 0.00 | Ultima compra [15,/02/2010 “erltas por sucursal |
Flazo [ I Desde revisiin Ultimo pago I 18/02/2010
Creédito | il Cad I Ultimo pedido I 26/03/2005 Wiz ELD)
Fevisidn | I Baja I WP CT
Pagos | I Saldo anterior I
Aplicar a | Saldo actual I 19,397.08
Ala [10,10/1980 C.Disponible | -19,397.08
Cta. cont |11U4UU1 Acumulado I 5950400
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Si ha manejado el punto de ventas anterior, es necesario que elimine de las tiendas el porcentaje de descuento
por grupo que haya asignado, ya que por el momento sigue activo y afecta, pero prontamente sera eliminada
esa opcion.

Catdlogo de clientes

m Catalogo de clientes
Clasificar Cliente |D1 I *
Enviar & Razén social [\ENTAS DE MOSTRADOR CENTRO
seoes o
% Descuentos ErEga
Exentos * Naombre [
Sucrsales Direccidn [EL CASTILLO G
el Colonia | _I
Contactos (Cludei] I
Estada |
L] cP. | Pais | GLN|
. Rents producta \mporlel 0.00 Fecha de nacimienta
Prov. num, % Retencian LA, IU % Retencion 1.5.R. |0 % Seguroz 0
Observaciones
WA, @ Nomal ¢ Frontera ¢ Exportacion Cia: IU Porcentaje de tolerancia
Moneda [T E&N | Localizacién| LetsEDL[  enpresios EDI[ppp
Deta |7 Reg IEFS |
Descuentos de grupos de productos Céloulo de Fachura: I 1}
— 1foo0 2000 3foo0  4foo0 5[0o00  s[0oo0 7000 80.00
E ™ “arios pedidos en una factura
Eaja [ "a lnog = o 3
A I : iw— T |: Facturar en varias paginas

También es necesario que identifique cémo tiene conformados sus grupos de productos.

Para que trabaje con la Cadena, es indispensable que dé de Alta la Tienda 00.

7 | Tienda.01 Cajero C11 MEXICO SES: 514 UBI: 0 19/02/2010 10:32:56

archivo Edit Proscai Reportes Clientes Control Help

_ PRODUCCION. i
@ INVENTARIDS M.P. INVENTARIOS T,

i J CONTABILIDAD PEDIDOS  FACTURA
CUENTAS X PAGAR CUENTAS X COBRAR
BANCOS

CUENTAS X COBRAR

PR EERE

Catdlogo de clientes Consultas

proscai

Catéloga de clientes
™ ceer— = | Saldo
Dlasificar Clerte [og | =

Movimisntos

Erviar a Fiazon social [ CADENA DE TIENDAS PROPIAS
ey Tiieccion | Num Est. | Hum e | Facturas
% Descuentos Colonia |

Pedidas [relacion]

Delegacidn | Telfanos |
Sucursales Ciudad | Far | Froductos pedidos | CT |
Foto Estado [ LR Pais [ Web |
= C Productas cotizados
C—— antacto | email |
R.F.C | Sucursal | CURP |

Productos vendidos  CT
Productos vendidos desg.

tels [T [T wavorEs =] Plazarea [g _ Velwonaes |
Descuentos [ G50 [ 000 [ 050 Utima compra [ e

Plszo [p T Desde revisicn Ultima pago |—

Crédio [ Cad | Ulimo pedida [ _ VenmsEni |
Rievisin | I Baa [
Pages [ I Sadoanteror [
Apfeara [ Sddoacual [
Aka [Da/062008 CDisponible [
Cle. cont. [Troa00T boumiiads [

Es aqui desde donde el sistema reconocera los descuentos para TODAS las tiendas, sin necesidad de tener que
capturarlos en cada una.

Mddulo POS 4. Back Office
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(Lal) Descuento por renglon + producto + tienda

{Aplica también para cadena (1,a2) y cliente (1,a3)}
1. Del catalogo de clientes, busque la tienda 01.

2. Haga clic en el botén % Descuentos y oprima el botén Cambiar.
Para este ejemplo utilizaremos los siguientes productos:
U22205 corresponde a Blusa Manga larga lisa y tiene un precio de $150.00 pesos.
U22208 es una Blusa con lineas y su precio es de $190.00 pesos y

U22209 es una blusa con cuello de ojal, su precio es de $150.00 pesos.
3. En el campo Llave registre el primer cédigo raiz y con Tabulador llegue al campo de Desc. 1.
4, Registre el 10% de descuento. No registre rangos de fechas.
5. Indique que el descuento es a partir de una pieza.

6. Registre los dos productos restantes con las caracteristicas que se le indican:
Al producto U22205 se le aplicé un descuento del 10% a partir de una pieza.

Al U22208 tiene un descuento del 40%, sélo los primeros 15 dias del mes en la compra de 2 piezas
exactamente iguales.

El U22209 se le dio un precio especial de $80 pesos y aparte un descuento del 5%, por una quincena, para
quien adquiera 2 6 mas productos exactamente iguales.

7| Tienda.01 Cajero €11 MEXICO SES: 514 UBIL: 0 19/02/2010 10:32:56
Archivo  Edit Proscai Reportes Clientes  Conbrol  Help

(oo Y
) o CUENTAS X COBRAR

proscai

Catalogo de clientes Consultas 74
Acciones Catalogo de clientes
Saldo
Clasificar Cliente: | o IT i
5 ovimientos
Enviar a: Razon social [VENTAS DE MOSTRADOR CENTRO
Blogqusar Direceitn | FRESAS MumEst. [1224  Humlnt Facturas
{% Descuentos | Colonia [ CaSTILLO
= E = Eadidos [relacion)
S Descuentos especiales
Sucursales == pedidos | CT
— ez [ [ | | | | \ I
Llave Descl Desc?2 Precio Fecha Yence Cantl. CantF. Depto, Stat.  Dbservaciones ctos cotizados ‘
Coicizs 22205 10.00 0.00 0.00000 01/01/2010 3171272010 (EEES]
22208 40,00  0.00 0.00000 01/02/2010 15/03/2010 2 2 < vendidos| CT
Lzz209 500  0.00 80.00000 15/03/2010 30,/03/2010 -G
s vendidos desg,
tas anuales
= por sucursal
entas ED|
P, CT
< ‘ |
Cambiar | Duplicar | Degrinar 3 paed |Dup|\car a pard II| Elimina venmdus‘ Genera rangos |
e ) e 1 |
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7. Oprima OK para que se guarden los descuentos.

8. Ahora vaya a punto de venta, seleccione la tienda 1 y genere un ticket con estos productos para ver la
aplicacion de los descuentos que registro.

7| Tienda.01 Cajero C11 MEXICO SES: 514 UBI: 0 19/02/2010 11:23:10
Archiva Edit  Proscai Help

Agente [ 11 |oLcA DiAZ Codigo Descripcion Cantidad Precio 2Dto Importe

Clierte [a1 [uENTRS DE MosTRADOR CEY | | [ oooa | 0.0000 [ Peas
U22206LIL30 BLUSA SUETER LILA 30 1.00 260.00 | 10.00 234.00
LU2220BWER3D  |BLUSASUETERWERDE 30 1.00 260.00 | 10.00 234.00
U22208WvER2E | BLUSA MANGA LARGA LINEAS ENC 2.00 160.00 | 4000 228.00
U22208CAF28 BLUSA MANGA LARGA LINEAS ENC 1.00 160,00 | 000 190.00

2220942128 BLUSA CUELLD QJAL AZUL 28 1.00

Ultimo Cambio  Puntos L 4,_‘
0.00 12000 0.00] B

Fagos Saldo Cambio m:i;zas Subtotal Desc.22 IEPS  IvAZe Total VENIA
000/ 103801 ooo|| ~]0.00 |16 1 036 01
L] ]

600 89310 0.00] | 142.91
| Fecha 19/02/2010

) i 3 £

Pagos Cant Descuentos Monedero Yales Cotizacion Espera Cliente Cancel
F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 F11

A pesar de que existen 3 productos del modelo U22208, solamente tienen descuento las piezas que quedaron
en la misma linea, mismo rengldn, es decir a las de color verde talla 28. Como la tercera cambia de color y lleva
sélo una, el descuento no aplica.

Para el producto U22209, tampoco se registré descuento porque esta fuera del rango de fechas establecido.

9. Termine el ticket de manera normal.

Si esta misma venta se realizara en la tienda 2, no habria ninglin descuento, ya que fueron solamente para la 1.
Si desea incluir la tienda 2, tendria que registrarselo a través del botén % Descuento.

Si lo que desea es aplicar este descuento a su Cadena, solamente tendria que registrarlo en la tienda 00, a
través del botdn % Descuento y todas sus tiendas lo tendrian automaticamente.

Si quisiera otorgar el descuento a un cliente, solamente lo debe registrar de la misma manera.
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Al modificar la fecha para ver el descuento del producto U22209, quedara de la siguiente manera:

Al registra el primer producto aparece con precio normal de $150.00

7 Tienda.01 Cajero C11 MEXICO SES: 514 UBI: 0 19/02/2010 11:45:10

archivo Edt Proscai Help

Agente [ 11

[oLcA DiAZ

Cadigo

Descripcion

Cantidad

Precio 2Dto Importe

Cliente [o1

[UENTRS DE MOSTRADOR CEF |

| BLUSA CUELLD OJAL AZUL 28

] o000 [ 0.0000 Pza

22209471128

BLUSA CUELLD OJAL AZUL 28

150.00

Ultimo Cambio  Pyntos LC
0.00 120,00 0.00| L ‘ —
Obs Total VENTA
Pagos Salde Cambio
% i R o OO| Piezas Subtotal Desc.28| §.00 IEPS VA% |16
: - [ 1oo]  1z931] 0.00] | 2069 1 5000

| Fecha 16/03/2010

Yales Cotizacion Espera
F5 FB F7

Cliente

F8

Al registrar el segundo producto, el descuento se aplica de forma acumulativa.

7 Tienda.01 Cajero €11 MEXICO SES: 514 UBL: 0 1%/02/2010 11:47:10

Archivo Edit Proscai Help

Ultimo Cambio  Puntos L.C
0.00 120.00 0.00|
Pagos Saldo Carmnbio

000 15199 0 .06

4. Back Office

Descuentos
F.

Agente [ 11 |oLeA oiRz Cadigo Descripcion Cantidad Precio %Dto Importe
Cliente [01 [vErTRS DE nosTRADOR cer || | [ oooo | 0.0000 [ Pzas
[U22z092a7U28  [BLUSA CUELLO QJAL AZUL 28 [ 100[ sooo| 600 | 76.00]

UZ2209NEG2E8

<

BLUSACUELLO OJAL NEGRO 28

80.00

|_r]

abs | Total VENTA
Piezas Subtotal Desc 24 0 00 IEPS  IwAZZ |16
ew o[ T 2% 151.99

| Fecha 16/03/2010

Monedero

Vales

Cotizacion
Fb F

Espera
7

Cliente
Fa
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(LLb1) Descuento por renglon + grupo + tienda

{Aplica también para cadena (1,b2) y cliente (1,b3)}
Para este ejemplo, vamos a otorgar descuento en todos los pantalones y en las faldas de nifia, para la tienda 2.

Primero necesitamos crear el grupo de descuento donde estara el producto.

1. Seleccione del menu Inventario, el comando Cambiar precios y seleccione la opcion Grupo de descuentos.
2. Registre el rango de sus productos y el grupo que conformaran. Para este ejemplo quedan de la siguiente

manera:

Grupo 6 con todos los pantalones.

Cambiar, grupo de descuentos

Delproducto : | U Al producto ;| | ZFFrrmr s

Familia: |*PH*****¥******* [x= '|'|:||:||:|5]

[ Salo produtos mancadds
[ |

Grupodedescuentos: ¢ 1 ¢ 2 © 3 4 O[5 &5 (7 8 E:( I:a::elar

y el grupo 4 con las faldas para niia.

Cambiar grupo de descuentos

Delproducto © | U Al producto | i rirree s

Familia: |HFH************* [*=TODOS)

™ Solo productos marcados
K |

Grupode descuentos; ¢ 1 ¢ 2 ()13 8 4 (5 6 7 8 ;}2 Ear:felar

3. Busque la tienda 2.

La forma de registrar los descuentos por grupo es usando =G#, es decir, en los productos iguales del grupo +
numero del grupo, habra un descuento.

Moddulo POS 4. Back Office
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4, Registre los descuentos, para este ejemplo quedara asi:
=G4 15% descuento al comprar 2 piezas o mas

=G6 25% descuento a partir de una pieza.

Catdlogo de clientes

Acciones Catalogo de clientes

Clasifizar Clierte | g2 ,T
Enviar & Razdn social [VENTAS DE MOSTRADOR SATELITE

Bloquear Direceith | MIGUEL HIDALGO 208 Num Ext. | Mur Irit
% Descuentas Colonia [ HEROE S NACIONALES

Llave Desc1 Desc 2 Precio Fecha Vence Cartl. CantF. Depta. Stat.  Observaciones

=G4 15.00 0.00 0.00000 010172010 20406/2010 2 2999
23.00 0.00  0.00000 15/02/2010 15062010 1 Qa9

5. Genere un ticket en base a los rangos que registro para que los vea reflejados.Observe que los pantalones
tienen su descuento.

7| Tienda.02 Cajero C21 GU. ARA SES: 514 UBI: 0 19/02/2010 12:38:17
archiva  Edit Proscai Help

Agents |22 | MARTIN ROBLES Codigo Descripcion Cantidad Precio 2 Dto Importe

Cliente [0z [UENTRS DE HOSTRADOR SA1 | NEEERISTIGTE [FALDA MINI TELA REPELENTE MARIND & [ 1000 [ 1850000 [ Pea
22226 N30 PANTALON CORTO EN GABARDINA 1.00 21000 | 26,00 167.60
22221 MIEZD PANTALON EN PANA CORTE RECT! 1.00 36000 26,00 26260
U44402R0OS8 FALDA CON ELASTICO ROSA S 1.00 12600 0.00 125.00

U444044718 FALDA CORTA EN MEZCLILLA AZU| 1.00 12600 | 0.00 125.00

INI TELA REPELENTE

Ultimo Cambio  Pyntas LC _,_‘
0.00 0.00 o.00] . -

Pagos Saldo Cambio obe] Total VENTA

Piezas Subtotal Desc 2| oo IEPS  IM&2% |16

900 108999 OOOI| 600 84871 0.00| [ 135679 98450

| Fecha13/02/2010

Pﬂgus Cant Descuentos Monedero Vales Cotizacion Espera Cliente Cancel
F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 F11 F12

Observe las faldas, sélo 2 son modelos iguales, en talla y color, y son las Unicas a las que les corresponde el
15%. Los otros 2 modelos, aunque también son faldas de nifia, no les aplicé el descuento por ser sélo un
producto.
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(Lc1) Descuento por renglon + todos los grupos + tienda

{También cadena (1,c2) y cliente (1,c3)}

Este tipo de descuento puede ser util, por ejemplo, para una tienda de mayoreo donde estipule que toda la
tienda, en todos sus productos, tiene un descuento especial al comprar el nimero de piezas marcadas.

1. Busque la tienda y registre el descuento:
La clave que se registra debe ser =G0, es decir productos iguales de cualquier grupo.

Para este ejemplo serd a partir de 5 piezas iguales.

Catilogo de clientes

Acciones Catalogo de clientes

Cliente IU‘] I *
Fiazdn social [ENTAS DE MOSTRADOR CENTRO
Direccign | FRESAS Mum Ext. [1234 Mum Int

Clasificar

Enviar a;

Bloguear

I I

Llave Desc1 Desc 2 Precio Fechs Wence Cantl. CantF. Depto. Stat. Observaciones
25.00 0.00 0.0o0000 01,/01,/2010  30,/06,/2010 5 )

2. Registre un ticket de esa tienda.

7 Tienda.01 Cajero €11 MEXICO SES: 514 UBI: 0 19/02/2010 13:01:33
Archiva  Edit Proscai Help

Agente [11 [oLoA orAz Cddigo Descripcion Cantidad Precio %Dto Importe

Cliente [01 [VENTRS DE MOSTRADOR CEF | [ I 0000 | 0.0000 [ Peas
UBBBOEROSUNI | MALLA ELASTICA ROSA ROSA UNI 5.00 20.00 | 25.00 7B.00| =
UBBBOSBLAUNI | BALON SOCCER BLANCO UNI 5.00 96.00 | 25.00 366.26
UBBE01SILUNI RELOJ CABALLERO MODELQ SILVE 3.00 45000 | (.00 1.350.00
UBE604A7U20 TENIS DE LONA CON DETALLES EN 1.00 360.00 | .00 360.00
UBEE04A7121 TENIS DE LONA CON DETALLES EN 1.00 86000 | (.00 360.00
UEE504A7U22 TENIS DE LONA CON DETALLES EN 1.00 86000 | (.00 360.00
UB5504AZ1023 TENIS DE LONA CON DETALLES EN 1.00 36000 | 0.00 360.00
UB5504AZ124 TENIS DE LONA CON DETALLES EN 1.00 36000 | 0.00 360.00

U33302AZ7U12 PLAYERA BLOQUE DE COLORES A 5.00 150.00 | 25.00 552 50

Ultimo Cambio  Pyntos LC
000 1z000 o002
0Ob
Pagos Saldo Cambio |
Fiezas Subtotal Desc.28| 0 00 IEPS WA st

|
000 414378 oooli 23.00] 3672.20| 0.00] [ 57168

| Fecha 18/02/2010

Pagos Cant Descuentos Monedero Vales Cotizacion Espera Cliente Cancel
F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 Fl1 Fl 2

Observe que cada vez que registra 5 productos exactamente iguales, aplica el descuento. En el caso de los
tenis, no se aplico el descuento por ser de diferente talla.
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(11.d1) Descuento en ticket por grupo + tienda

{Aplica también a cadena (2,d2) y cliente (2,d3)}.

1. Identifique o genere sus grupos.

Grupo 5 serd toda la mercancia de la temporada Primavera / Verano.

Cambiar grupo de descuentos

Del producto : IU Al producto :IUZZZZ

[ Famila [ttt et [f- T0DOS)
I Solo productas marcados
K e |
v X
Grupodedescuentos: ¢~ 1 ¢ 2 © 3 ¢4 @iF 67 8 ok Eemecler

Grupo 7 sera toda la ropa deportiva.

Cambiar grupo de descuentos

Del producto : ILI Al producta :ILIZZZZZZZ

Familia: |********DE****** [f= TODOS]
= . o " A
Ll puju|m) lJlULluLnlU LI [= | LT )
1 A |
RV X
Grupodedescuentos: ¢~ 1 ¢ 2 C 3 ¢4 CB|CF &+ 8 C ook | cancelar

2. Registre el descuento en la tienda 3.

Catdlogo de clientes

Catalogo de clientes

Acciones

Clasificar Cliente [ 3 IT

Enwiar & Riazdn social | VENTAS DE MOSTRADOR POLANCO

Bl
& [7] Descuentos especiales

%D
57 (I | | | | | [

Llave Desc1 Desc 2 Precio Fecha Yence Cantl. CantF. Depto.  Stat  Observaciones

G5 15,00 0.00 0.00000  OS/02/2010  23/02/2010 3 9999 -
G7 23,00 0,00 0.00000 01022010 28/02/2010 2 Qo9

La Llave se registra: G+# del grupo, al registrar G5 le estd diciendo que el descuento es para todo el grupo 5.
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3. Realice una venta en la tienda.

7| Tienda.03 Cajero C31 MONTERREY SES: 514 UBI: 0 19/02/2010 13:12:31
Archivo Edit Proscai Help

Agente [ 11 |oLch DiAz Codigo Descripcion Cantidad Precio %Dto Importe

Cliente [0z [VENTRS DE MOSTRADOR FOL | [ [ 0000 | 0.0000 [ Peas
U11114A7UGR  |CAMISA FONDO DE COLOR AZU GH 3.00 210001500 535560
U22218BLASZ0 BLUSA ENTALLADA CON CIERRE B 200 2100011500 35700
UTT127NEGCH  |PLAYERA LINEA MILWAUKEE MEGH 1.00 120,00 | 26.00 90.00
U44406MELT 4 PLAYERA MINA ESTAMPADA MELO 1.00 80.00 | 26.00 50.00
333134208 PANTALOMN ATLETICO 1125 POLYES 1.00 26000 | 25.00 18750

U33306AZU8 PLAYERA GRUESA CON BOLSILLO 1.00 230.00 | 25.00

Ultirno Cambio Puntos LC
0.00 000 o000 |
Ob
Pagos Saldo Cambio ’

Piezas Subtotal Desc.24| o oo [EPS WA |18
9.00| 1.209.05 0.00| | 193 44
| Fecha 19/02/2010

000 140249 o.oo||

Pagos Cant Descuentos Monedero Vales Cotizacion Espera Cliente Cancel ok
F1 F2 F3 F4 F5 F6 F7 F8 F11 Fi2

En nuestro ejemplo existen productos que pertenecen al mismo grupo, a los cuales el sistema les aplicara el
descuento mayor. Como no es necesario que sean mismo modelo, aqui considera las piezas que sean del
mismo grupo.
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(ILel) Descuento en ticket todos los grupo + tienda

{Aplica también a cadena (2,e2) y cliente (2,e3)}.

Todos los grupos de productos tendran el mismo descuento.

Este mecanismo puede serle util para una venta especial, como ejemplo por aniversario o venta nocturna, etc.

1. Busque la tienda indicada, para este ejemplo sera la tienda 1

2. En la ventana % Descuento, registre la Llave GO, asigne fechas y rangos de producto.

Esto quiere decir que el descuento sera para todos los grupos.

Catdlogo de clientes

Catalogo de clientes

Acciones

Cliente | m IT

Clazificar
Enviar a Razén social [WENTAS DE MOSTRADOR CENTRO
Blaquear Direccidn | FRESAS Mum Ext.  [1234 Mum Int I

% Descuentos

Colania [EL CASTILLOD

| [

Wehce Cantl. CantF. Depto. Stat.  Observaciones

Llave Dezc1 Desc2 Precio Fecha

GO 15.00 0.00 0.00000 12/02/2010  19/02 /2010 a2 999 -
22205 25.00 0.00  0.00000 15/02,/2010  28/0272010 1 =l=l= =]

ol

Carmbiar | Duplicar Dymdinas 2 qpaed | Duplicar a pard 11| Elimina vencidos | Genera rangos

Para este ejemplo vamos a registrar un producto con un descuento especial y mayor al de todos los grupos,
para que vea el comportamiento.

3. Vaya a punto de venta, a la tienda 1.

4, Genere un ticket.
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5. Registre también algun producto del modelo con descuento especial.

7| Tienda.01 Cajero C11 MEXICO SES: 514 UBI: 0 19/02/2010 13:23:23
Archivo Edit  Proscai Help

Agente [ 11 [oLcA DiAz Codigo Descripcion Cantidad Precio 2%Dto Importe

Cliente [o1 [VENTRS DE MosTRADOR cEr | [ [ 0oo0 | 0.0000 [ Pems
UT111020LICH CAMISA SPORT MANGA LARGA GLI 1.00 12000 [ 1600 102.00
UTTT09METEX | CAMISA CLASICA MOD THIERS ME 1.00 235.00 | 15.00 199.75
UTT103BLAME | CAMISA CLASICA LISA BLAME 1.00 180.00 | 16.00 153.00
UTTTO0TROJME | CAMISA CLASICA MULTICUADROS 1.00 200.00 | 15.00 170.00
UITTOTWEREX | CAMISA CLASICA MULTICUADROS 2.00 20000 | 16.00 340.00

U22206LI1L32 < BLUSASUETER LILA 32 1.00 260 0y

Ultima Cambio  Puntos LC.
0.00 120.00 0.00| . |
Ob
Pagos Saldo Cambio )

Piezas Subtotal Desc.24| 0 oo IEPS VA2 |16
7.00] 99978 0.00| | 169 97
| Fecha19/02/2010

0.00 1159.75 o.oo||

Descuentos Monedero Cotizacion Espera Cliente
F4 F& F7 F

Observe que el sistema respeta el descuento mayor.
Al registrar productos de modelos diferentes, el sistema sabe que al haber mas de 3, aplica el descuento.

Este descuento de todos los grupos, lo puede aplicar también para su cadena si lo registra en la tienda 00 o
para algun cliente especial.

Otras maneras de ofertas productos se describen a continuacion.
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Ofertas 2x1, 3x2, etc. mismo grupo

Esta forma de trabajo permite asignar la oferta sobre un grupo de productos bajo los esquemas 2x1y 3x2, y
adicionalmente agregar alguna caracteristica por familia.

Lo primero sera formar el grupo de descuento, como ya se explicd anteriormente.

Para este ejemplo se cred el grupo de descuento 8 con todas las playeras del departamento de nifios.

1. Crear grupo.

Cambiar grupo de descuentos

Del producto : |

Al producto : |

Familia:

|H****PL*********

[*= TODOS)

I Solo productos marcados

1

Grupo de descuentos:

C1¢2 T304 C5CE

X

7o g Cancelar

2.

Identificar el nimero o letra de la familia.

Cédigo Maombre

4

FESCADOR
HORMAL
CORTO

LARGOD
EERMUDA
MIMI

CORTA

LARGA

SIM MAMGAS
MAMGA LARGA
MAMGA CORTA

Mirmera | 0

SUBLINEA

Mombre | CaPRI

Porcentsie [oo0 [oo0
Precio [ooo
Corsecutive [p
Columna[gp

FPadrie

&01 5

| [

Provesdor

Obe. |

Dias stk | g Tiempo embarque [ g Dias de analizis [ [zolo familia 3]

12 |FoLD Minimo entda. [ Maximo entda. [ [solo familia B]

14 | TSHIRT Factor minimo en POS Cant » caja

15 |REIERTO 0.00 o

16 |CERRADD CUELLO U

17 |CERRADD CUELLOD REDOMOO Siguiente Anteriar Encuentra Ezcala de comisionss |

12 |COM CIERRE Alta Baja Camhio

19 |LIGERA CORTA

20 |PESADAR CORTA

21 |LIGERA LARGA

== |FESADA LAFGR 1 DEPARTAMENTO 2 SUPER LIMEA 3 GEMERD

3 |BOLERD — 4 TIFO PROD LINEA 5 7 6 ESFECIALES

24 |BOXER 7 8 E 9

2= (BIRIMI OCASION PROVEEDOR MARCA

26 | TANGA

27 |corrIRO

22 |TIRANTES

o TN - A TEMPORADA B afi0 C PRECIOS
D ESTATUS E  TEMPORALIDAD F ORIGEN
G COMPOSICION H !
J K

Lrefinir

Para este ejemplo se agregard la familia 5 Sublinea.

3. Del menu Datos Generales, elija de Catdlogos la opcidn Almacenes.
1. Busque la tienda donde desea aplicar este descuento.

Para este ejemplo serd la tienda 01.
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2. Oprima el botén Cambio. Identifique el campo Ofertas 2x1, 3x2, etc. Mismo grupo.

3. Registre los datos.

Almacén ] m Cia.‘l o uilti Cia: ] il =

Hombre | WE=ICO CEMTRO

Siguiente Direccidn | Mo, Ext. | Na. Intf

Calania ]

e | Ciudad |
T (St e

Estado | E.F'_l— Pais ’— Huza horario r
$ Encargada | GLM |
Cambio Centro de Distr. Zonade reparto Prioidad  Grupo Factor semz stk Capacidad  Factor recoger Lista default
[ flss [T im0 @ | 1.0 o {000 o
Formas de pago I Usuarios e
—J Lum.  Mar. Mie. Jue Vie. Sab. Dom Tot.

Z¥telon (00 o0 |00 [oo (o0 [oo oo

“ (3] (6] (7 (8] (3

P.O5.: Ultime cots [37,7121500 Alta | 31121900 __ Ofertaz 241, 3x2, ete. Mizmo grupo
Fecha de trabajo | 07 /0442011 Cajero principal Fr_U-rmalU Del { 017042012 Al ] e
I &ximna efectivol g I~ Caja independietits ((: ol G 18_ o
VariosJ 0.00 | il Cuiota: ] 0.00 sterr
[0 =
Entrada zemana Sabado | Diomingo | Kz 127 Paga |T Beed 100
Salida zemana Sabado | Domingo | __ Ofertas 241, 342, etc Mismo producto
Del [xA271900 & [3:14241900
Stk a $ wtal g op Stk a % costa 000 St Grupo [3
Lleva Paga Descto %
Comentario: Sincronizar, % [ = TOL = 5F JD— W U

Depositos: :
Convenio: Referencia:

Consecutivo de surtido 0

Para este ejemplo se le esta indicando al sistema que por el mes de abril, todo el grupo 8 (las playeras del
departamento de nifios) obtendran la promocién del 2X1, siempre y cuando cumplan la condicién de la familia
5, que en este caso es la sublinea.

__ [Orfertaz 241, 3=2, etc. Mismo grupo

D&l |D1£D4£2D12 Al |3D£D4£2D12
Grupo IE_ Fam |5_

Llewa IE_ FPaga |1 Desctu:u|'|EIEI 4

Es decir, cada vez que en un ticket el sistema detecte dos playeras de la misma sublinea (manga corta, manga
larga, sin manga, polo o tshirt) el sistema aplicara el descuento.

4. Ahora vaya a punto de venta, a la tienda donde registré la oferta.
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5. Realice un ticket donde incluya productos que pertenecen al grupo de la oferta.

7| Tienda.01 Cajero C11 MEXICO CENTRO SES: 517 UBI: 0 20/04/2012 10:40:44
Archivo Edit  Proscai Help

Agente [ 11 |EESEGE

Cliente [o1  [ventas oF rostrmnor cer || [FLEVER BLOGUE DE COLORES ROJO B ooon | [ [
Codigo Descripcion Cantidad Precio | *%Dto. Importe
U33319AZU10 PLAYERA TIPO POLO MULTIRAYAS 1.00 468.00( 0.00 468 .00 —
U33308AZU10 CAMISETA ESCOLAR CLASICA AZL 1.00 273.00| 0.00 273 00)
U33302AZU10 PLAYERA BLOQUE DE COLORES £ 1.00 585.00| 0.00 L &5 00
U33302R0J08 PLAYERA BLOQUE DE COLORES F 1.00 585.00 |100.0C J 0.00)

Ultimo Ca Puntos LC.
n.on | 120.00] n.0a| -|
Pagos Saldo Cambio al | .
noof 191100 n.00| Obs| Total VENTA
Fiezas Subtotal Desc.% 000 IEPS VA |16 ' Fh
Q [ a00] 114s10] 0.00] | 182 90 o kI
proscail | [Fechs 2000472012 LISTAD

Observe que a pesar de ser todas playeras, solamente ha aplicado el descuento a las Ultimas 2, ya que
pertenecen al misma sublinea de playeras de manga larga.

Agente [11 [oCeA DiRz
Cliente [o1  [uentrs oe nostranon cer | [CAMISETA ESCOLAR CLASICA AZUL 10 1o [ 2730000 —
Cadigo Descripcion Cantidad Precio | %Dto. Importe
U33319AZU10 PLAYERA TIPO POLO MULTIRAYAS 1.00 468.00 | 0.00 468 00| —
U33308AZU10 CAMISETA ESCOLAR CLASICA AZL 000
U33302AZU10 PLAYERA BLOQUE DE COLORES £ 1.00 585.00| 0.00 ™~
U33302R0OJ08 PLAYERA BLOQUE DE COLORES F 1.00 585.00 (100.0C J 000 -
U44406MEL14 PLAYERA NINA ESTAMPADA MELC 1.00 312.00| 0.00 312,00
U11106BEIGR PLAYERA POLO MANGA LARGA BE 1.00 897.00| 0.00 897,00
U44411GRI1M2 BLUSA TEJIDA CON BORDADO GR 1.00 546.00 | 0.00 546,00
0.00 0.00| 0.00 .00
Ultimo Ca Puntos LC.
0.00 | 1enon| 0.00] _I;I
Paoos  Saldo Cambio dl | 4

Al momento de registrar otras playeras, por ejemplo la polo de caballero, el descuento no aplica por ser la
oferta solamente del departamento de nifios, y al momento de registrar otra tshirt, aun cuando sea de nifia, si
aplica el descuento por ser del departamento de nifios.

El descuento va a aplicar, sobre la de menor precio.
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Al terminar el ticket, queda de la siguiente manera.

7| Tienda.01 Cajero €11 MEXICO CENTRO SES: 517 UBL 0 20/04/2012 10:58:44 (=3

Archiva Edit Proscai Help

Agente | |

Cliente [o01  JvenTAs OE HosTRROOR GEF | [FLAVERA NIFi& ESTAMPADS MELON 14 Tooo [ J120000 |—

Caodigo Descripcion Cantidad Precio | %Dto. Importe
U33319AZU10 PLAYERA TIPO POLO MULTIRAYAS 1.00 468.00 | 0.00 468.00] —
U33308AZU10 CAMISETA ESCOLAR CLASICA AZL 1.00 0.00 |100.0C .00
U33302AZU10 PLAYERA BLOQUE DE COLORES # 1.00 585.00| 0.00 586.00
U33302R0J08 PLAYERA BLOQUE DE COLORESF 1.00 0.00 |100.0C 0.00)
U44406MEL14 PLAYERA NINA ESTAMPADA MELC 0
U11106BEIGR PLAYERA POLO MANGA LARGA BE 1.00 897.00| 0.00 897.00
U44411GRN12 BLUSA TEJIDA CON BORDADO GR 1.00 546.00| 0.00 546 00

<

Obs|
Piezas Subtotal Desc.% | g IEPS VA |16

Q [ 7oo] 242089] 0.00] | 38731
pProscal | [ Fecha 2070472012 USTAD

TICKETS

Hueva venta Cancelar  Cambiar cliente Tiket a factura Clasificar
F1 F2 F4 F5

61

Una vez que pasé el rango de fechas de la promocidn, el sistema agrupara los productos iguales como lo hace

normalmente.

6. Cambie la promocidn para ver otro ejemplo, ahora sera Lleva 3 y paga 2 con un porcentaje de descuento del

50%.

__ Ofertaz 261, 3x2, etc. Mizmo grupo

Del |01/04/2012 & | 30/04/2012

Grupo IE_ Fam IE_
Lleva |3_ Paga I? Desctnlﬁ x

Maédulo POS
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7. Genere una venta de los productos en promocién.

ienda.01 Cajerc C11 MEXICO CENTRO.  SES: 555 UBIL: 1 20/04/2012 11:26:32
Archivo  Edit  Proscai Help

Agente | 12 |roEERTO RODRIGUEZ

Cliente [o1 [UENTRS OE MOSTRACOR CEF | | 0.000 | {0.0000 I—
Codigo Descripcion Cantidad Precio | %Dto. Importe
U33319AZU10 PLAYERA TIPO POLO MULTIRAYAS 1.00 468.00 | 0.00 ] 46800 —
U33319AZU12 PLAYERA TIPO POLO MULTIRAYAS 1.00 468.00 | 0.00 } 463.00)
U33319NAR14 |PLAYERA TIPO POLO MULTIRAYAS 1.00 468.00 | 50.00 234.00

Ultimo Ca Puntos LC.
0.00 | 1e0.0n| 0.00| ~|
Pagos Saldo Cambio Jl| | L
0.00]  1404.00] 0.00| Obs] Total VENTA
Piezas Subtotal Desc.%|n no IEPS WA |16 'I 'I "::l l-::l l-::l l-::l
Q [ s00] 1.00862] 0.00] | 16138 oo doro RS R
pProscail | [ Fecha 20/04/2012 LISTAD

S E )

Pagos Cantidad D M d Vales Cotizacion Ezpera Compostura Cancel
F1 F2 F3 F4 F5 F& F7 F3 F11 F12

Observe que no importa ni el cambio de talla ni color, mientras cumplas las caracteristicas de playeras del departamento
de nifios, de la misma sublinea, el descuento se aplica correctamente.
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Ofertas 2x1, 3x2, etc. mismo producto

Una forma mas de agregar descuentos por producto es la siguiente.
1. Asigne el grupo 5 a los productos que va a poner en oferta.

2. Del menu Datos Generales elija de Catalogos la opcion Almacenes.

3. Busque la tienda donde desea aplicar este descuento.

Para este ejemplo serd la tienda 01.

4, Oprima el botén Cambio. A mitad de ventana identifique el campo Ofertas 2x1, 3x2, etc. Mismo producto.

Almacenes
Nombre \EENTHD
T Ealiente Diteccion | No. Est. | No. Int]
Calonia ‘
Anteriar Cudad |
] — 5
Eslado | cPl Fais Uso horario | 0
als ] Encargado | GLN
Cambio Centrode Dist.  Zona de reparto. Prioridad  Giupo Factor sems stk Capacidad
[0 FE [1 [0 [ 0.00 ]
Formas de paga | Usuarios el
tiedman
J Lun. Mar Mie. Jus. Vie Sab. Dom.  Tot
Zzvtslon (oo (oo oo Joo oo Joo |0
= Zona. (4] Gerente.5) [E) 7 (] [E]
P.0S.: Ultima corte Alta1 _ DOfertas 2¢1, 32, ete. Mismo grupo
Fecha de tiabajo Cajera principal ']: Caja endients Del ]7‘“ Ji
Maximo efecti
Sximo efectival Erupnﬁ
Warias [ 0.00 [0 Cuata:  [0.00
LI 0 P 0 Descto|0 #
Entrada semana | Sabado | Domingo | eva,_ agal— S
Salids semana ‘ Sabado | Daringo | _ Dfertas 261, 32, ete Mismo producta
Del Al
Stk a$ viaf g oo Stk a $ costol 000 ELL] Grupo [
Lleva Pagd Descto 4
Coomnetario: Sincronizar. % G R e o W L
[
Depositos:
Convenio: | Referencia

5. Registre el rango de fechas que durara la oferta, el grupo 5 que es donde se encuentran los productos que va
a promocionar y la promocién como tal.

Ofertaz 2¢1. 3x2. etc Migmo producto

Del  |msoz/2mo & | 302032010

Grupo IF
Lleva [z Pag{y Descto [jop %

Para el ejemplo, la promocion sera: lleva 2 y paga 1, el descuento que aplica al segundo producto es del 100%.

6. Ahora vaya a la tienda donde registro la oferta.
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7. Registre el cddigo de los productos que esta ofertando.

7| Tienda.01 Cajero €11 MEXICO SES: 513 UBI: 0 1B/02/2010 1B:25:52
Archivo  Edit Proscai Help

Agente |11 |oLeA DiRz Codigo Descripcion Cantidad Precio 2%sDto Importe
Cliente (o1 [VENTRS DE MOSTRADOR CEF || | PANTALON DE WESTIR CORTE RECTO MARING GR | 1000 | 300.0000 Pzaz
U1T104MARE® | PANTALON DE VESTIR CORTE REC 1.00 30000 000 300.00

UT1104MARGR  |PANTALON DEWESTIR CORTE REC 1.00 300.00 (100.00 0.00

Ultimo Cambio  Pyntos L.
| | :

0.00 120.00 0.00|
Ot Total VENTA

Pagos Saldo Cambio

0.00 600,00 O_OO|| Fiezas Subtotal Desc.2¢| 0.00 IEPS W& |18 300 00

200[ 26862 0.00| | 4138
| Fecha 18/02/2010

ooagoG0oa B3

Cant Descuentos Monedero Vales Cotizacion Espera Cliente Cancel
F2 F3 F4 Fb F& F7 Fg F11 F1 2

Observe que al registrar el segundo producto, le aplica un descuento del 100% como se le habia indicado.
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Una vez que haya realizado su analisis por familia (en el Reporte Los mas vendidos) puede registrar desde esta
ventana la mercancia que oferta, cambiar grupos e indicar la vigencia de la oferta.

Analisis por familias
DEPARTAMENTO 1 | Fam| Descripcidn Cant Stock Importe | Ratio Tda Descripoidn Yenta Stock Minima | A o
% 3 lira Linea
1| Generar Datos. 770 78538 126162 100.21sC 0 0 0 ;
PR Filtra aferta
PrRODUCTO | Fitafam == | rreerring 46 302 6,014 8.5 s
1 poiaFe T CREALLERD 340| 753,350)5a, 082 EE. 7
MARCA I D DAMA 148 30,840 76 AO0 208 3 fiios*
R i HHTHGS 228 TE0,020) 38 245 AV 4 dagos njos Ofertar
TEMRORADS, | AT M 55 A gt
m : Ecepcidn ] Y s Ligquidar
et Query /:: de
COORDINADO A descuento
A Eliminas20
TIFO T T vigencla al 30 mayo 2019
| Eimna e # Consulte restricdones .
REPORTE
e e | &b Beners hasnmsns | Yales 10 To Akl =
1. Seleccione el producto, oprima el boton Ofertar y registre la oferta. Para este ejemplo quedé de la siguiente

manera:

Para el producto U11133:

Para el producto U11131:

2.

Grupo de dezcuentos

TS

24012010
2840242010

Oferta:
De=de

Hasta

Preciao

Dezcto

Cancelar |

Grupo de descuentos

e

Oferta:
Deszde | 24/01/2010
28/02/2010

Hasta

Frecio

Descto

Cancelar |

precio o el porcentaje de descuento que le aplicara.

Maédulo POS

En la ventana Ofertas se registra el grupo al cual pasara los productos, la vigencia de la oferta y define el
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3.

Oprima OK y confirme la oferta.

Ezta zeguro ze querer ofertar loz productoz seleccionados con loz siguientes

parametroz?

Ofertaz del 2400 /20010 al 284022010 0% precio oferta 30

Grupo de descuento 8

Mo

Y'es

Ofertaz del 24/01/2010 al 28/02/2010 25% precio oferta 0
Grupo de descuento 8

Mo

Ezta zegura se querer ofertar loz productos seleccionados con los siguientes
parametros?

ez

Asi queda en la ventana Los mas vendidos

Analisis por familias
DEPARTAMENTO 1 | Fam| Descripcicn Cant Stock Importe | Ratio Tda Descripcion Yenta Stock Minima A i
 — — ikra Linea
DEPARTAMEN| Generar Datos 779 78538 126162 100.818C 0 0 0 e
e Filtra oferta
PRODUCTO | FMalam==> jye " AcCrsor|og 5 393 6,914 8.5 e
———— BoraFito |G CABALLERD 340557350 5a. 062 65,7 Filra seleccion,
MARCA B 0 DAMA 148 30,840 26,600 2083
o Agegaalibe | Rifos 220 70,020 28,245 @74 Dfertar
TEMPORADA " CALZAOG B 4,038 e EsH0E
Ecepeion Liquidar
CASION _ Lidar_|
o Query
COORDINADD e
——— — 1 Filra query
Ealt Elimina 20
TIFD Elimina vtas =0
TEMPORADA REFORTE £ 4
————, ‘5 Genera traspasos| Valores HU [t} Aclivai Sem fut BI
Producta Descripcidn “enta|rvta | Vis=dia| Dias slk‘ N S.‘ %Vha| Listal | Lista2| Listag | Grupc | Oleta Dferla Precio = Ordenadn | Drdenada Familia |
Desc | del al oferta oferta E/M (R
784 19 774 1
uitiig PANTALON MO0, ASTUR RS 0.1 15933 3 i 180 [ a0 [ 180 [ [ 0 CPACASERFOVIN -
uiiizo FANTALON REFELENTE HOD TUR 0.1 6611 [i] - '] i 180 3 380 0 i 0 CPANAFBACAUTN
uiiizi PANTALON CARGO [N 2327 0 iz [1] iid [ 220 [ [1] 0/ CPRSPLEACASPN
uitizz PANTALON CAMUFLAJE 0.1 5344 0 1 zE0 0 130 [ 260 0 0 0 CPRSFLOICAVIN
uT1123 PANTALON CAAGO COM JARETH 0.1 6678 0 1 za5 [i] 123 5 245 [ 0 0/ CPACENPUCAUT |
uiiiza FANTALON DE MEZCLILLA DESLF [N 5358 0 i 180 [i] a0 3 180 0 [i] 0] CPRCASFUCAUT |
uitizs PANTALON EN PANA TEJIOO F 0.1 8358 0 1] 230 0 115 [ 230 [ 0 0 CPASHADICAV] |
u11126 PANTALON EN LINO 0.1 16520, 0 0 430 o 215 [ 430 0 0 0 CPANAPPUFCEL
uiiiz? PLAYERA LINEA MILHAUKEE [} 6360 0 i 120 [1] &0 7 120 [ [1] 0 CPLNADFUDEUTN
PLAYERA ATLETICA [N 6853 0 i 0 [i] a5 7 70 0 [i 0 CPLHAOPUDESPN
El AYFEA HMANGA | ARG FH CONT 0.0 =¥ Il [ul O Il EY qf I Inl 0._CFLSPEACASE |
FLAYERA SOLIDD COM ETIGUETF 01 27300 2 [ i 48 5 a8 0 i 0] CPLNADOICAUTN
PLAYERA POLO MANGA CORTA [} iz300) 0 g 165 [1] 23 @ 24/01/2010 28,/02/201 0 [ [1] 0 CPLCENBACAU1 |
CUELLD EN U CON 1L 0.1 0 1 50 0 | B 0 0
u11133 FLAYERA POLO MULTICOLORES 0.1 18574 O 0 145 0 73 8 24/01/201( 28/02/201 0 25 0 0 CPLSPLFUDEUI |
Ui11z4 FLAYERA CUELLO REDONDO T35 0.1 s930 0 i 125 i I 5 125 0 0 0 CPLCASEACASE |
uz2201 ELUSA CUELLO RUSO 0.1 z5isa 0 g 175 [1] a8 2 175 0 [1] 0/ DBLHADDICASPH
uzzzoz BELUSA MANGA LARGA LISA 0.1 0437 0 g 150 i 73 1 150 0 i 0 DBELCENERFOELH
UZzz03 SACO 1008 LANA 0.z 524 0 2 200 [i] 100 2 200 [ [i] 0/ DSANAPDIFOEL |
4| | »
| | 3 Kl | »

4., Back Office

Médulo POS



Esta oferta se guarda en la lista 10 del producto, de la ventana Otros.

Acciones Catalogo de productos

Codigo |L|11131BL&EH

Almacenss

Ml CT Descripcion [ FLAYERA POLO MANGA CORTA ELANCA CH

{%F?‘é‘_ﬂtrus
Lista & I | i]
Listad | oooon | I
Lista 10 % Comizid
o | gooooo | a O/IEPSrlu.Uu Le
ista 4
. | ooooo | a [0 Tiempo
Lista 12 I ooooo | o % IEPSFUO|goo
. : : Capacidad
Lista13 | ooooo | i}
) Enzamble
Dfetadel {24/01/2010  Allzsmzzmo [ooo  (ista10] S
Codigo segunda
Minima Hasta |
Codigo terceras
WAy & Gral © Eeento (7 Tasa 0%

Si el descuento es por porcentaje lo vera reflejado asi:

Catdlogo de productos

Acciones Catalogo de productos

Cédiga I U111332Z11CH

Almacenes

Datos de poduccion

[T Tiempao variable

I 1.0000

I 7.000000

I 0
[ [
I—
|—

™ Rehaiar minimaz con nedidn

Alka CT

Descripeidn [PLAYEFRA POLO MULTICOLORES AZUL CH

¥ Otros

L oo = .
Des Lista 12 | 0.0000 | o % IEPSFMO|[ooo
D Csfa T2 ooooo | [a]
%D Oferta del | 24,/01/2010 All zas02/2010 |25.00  [ista10] o
Cadigo sequnda
Otro Minimo Hasta [
Cdadiga terceras
Foto IM.A: &F Gial & Exento € Tasa (%
Modulo POS

Tiempo [ 7.000000
Capacidad I i)
Enzamble I I o

4. Back Office
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Al registrar el producto en un ticket, el sistema aplicard automaticamente el descuento o marcara el precio
indicado en la oferta.

7| Tienda.01 Cajero C11 MEXICO SES: 514, UBI: 0 19/02/2010 10:20:56
Archiva  Edit  Proscai Help

Agente [ 11 |oLGA DAz Codigo Descripcion Cantidad Precio 2%Dto Importe
Cliente [o1 [UENTRS DE MosTRADOR cer || | | 0000 | 0.0000 Hzas
U11131BLACH | PLAYERA POLO MANGA CORTA BL 1.00 8000 0.00 30.00|4

U11133A7UCH  |PLAYERA POLO MULTICOLORES A2 1.00 14600 | 26.00 108.76

Ultima Cambio  Puntos L.
0.00 12000, 000 ‘ll Lk
- Total VENTA
Pagos Saldo Cambio
%OO 15575 0 OO| Piezas Subtotal Desc.24| 000 IEFS  IWAZ% |16
: : = 200 18272 0.00] | 26.03 1 88

| Fecha 19/02/2010

Pagos Cant Descuentos Monedero Yales Cotizacion Espera Cliente Cancel
F1 F2 F3 F4 F5 Fb F7 F8 F11 F1 2

4, Back Office Modulo POS



Liquidar desde reporte Los mds vendidos

Esta opcidn le permite unificar la mercancia que desee liquidar.

169

Lo primero serd dar de alta un producto para mercancia de liquidacion, a este cédigo se unificaran todos los
productos que desee liquidar.

Para este ejemplo se indicara un precio de 150 y se pondran en liquidacién los pantalones de mezclilla.

1.

Dar de alta el producto para mercancia en liquidacion.

Catalogo de productos

Catdlogo de productos

% Descuentos clis

% Descuentos pry

Almacenes Codiga I'F«I-E_F!flu—

AkaCT Descripcion [ WMERCAMCIA EN LIDUIDACION [PANTALONES]

Bloquear Unidad [Pz~ |Fz PIEZA - | Famna | [T Colarytala ™ F

Clasificar T MP & PT. " Juego " Ensamble = Servicio

Descr. et

— Precios de Venta Moneda

Precia 1 150.0000

Altermos
Componentes
Especific.

-Eplosién

Lotes

I 0
D Precin 2 0.0000 I £
o Fiering 0.0000 I L
I, CT
: Costos Moneda
Precioz
SKlls Pramedia 4 20.0000
p— Ultima &5 0.0000
Compras/Prod Anterior B 0.0000 l L

LEPS / PEPS

Advalorem I 0.00

Cuentas / Info. Almacen
M inimo I i} I auimao I il

Localizacion l
E&M I

UFC I

Cta. Primaria | 4107001

Cta. Costo vis I

Cta. Sec. 4101001

Ultima Compra !—.
Yenta I—
Azignada I—D_D_D.
Confirmado I—DUDE
Pedido/Cot [ pao] 0
Ordenado/Cat I_HEE.’_D“
Stock actual 0.000
Anteriar I—DDDIj.
Acumulado I_UUUU.
Anterior I_IJ~
Acumulado I_U.
Stk. pzag I—ﬁ.
Ak [T 2amz/2mi0

Baja I—

Es importante que registre un costo promedio para los productos que pondra en liquidacidn, para que
contablemente tenga las afectaciones correctas y al momento de generar su reporte de utilidades, sea mas
preciso y no le muestre una utilidad irreal del 100%.

2.

3.

4.

Vaya a Punto de venta e ingrese al area de Back office.

FA

Back office
Fa

Corra la rutina Acumula Ventas Traspasos.

Genere el reporte Los mas vendidos.

Maédulo POS
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5. En la ventana Los mas vendidos, seleccione el producto que vaya a liquidar.

6. Oprima el botén Liquidar unifica céddigos ubicado del lado derecho de la ventana.

Ofertar

Liguidar
unifica codigos

7. Registre el codigo del producto al cual sera unificado y oprima OK. Para este ejemplo fue MERLIQ.

7 Tienda.00 Cajero CM ALMACEN CENTRAL

SES: 514 UBL: 0 24/02/2010 11:55:32

hiva Edit Pro Reportes Puni 5 Control 4 Help

Analisis por familias
PRODUCTO

Descrip

1115 76241 186614 63 4572€

ALMACEN CEMTRAL

2CH

CHAMARRA

435

1

2C1

CIMTURON

1,55

PR

FALOA

o

il
8,602

36
19,85

Destina [ MERLIQ

3
=3
i}
=}
.
5

=

HEXICO

2 GUADALAJARA

HONTERREY

BLA
A

ORREI

I JUANA

4
&
7 ZAFOFA
]
o]

NSENA

3

URPA

CELRYA

LD Al

CUERNAUACA

4 VERACRUZ

1 arge

1,128 80,901 1309654 187,768 3,083 43
uz2zz19 BLUSA SEDA CORTE CLASICO 1 119 16 2BL 407 497.0 102 23 | 42 £
uzzz20 PANTALON LINEA DE G5 10 4z a 2ZPR 97a a7 .9 2158 ang | 42 u
uzzzzi PAMTALOM EM PANA CORTE RECT 12 19 4 ZPR 1170 65.0 5260 2210 | 41 0
Uzzz22 PANTALON MEZCLILLA MULTICIE 0 130 30 2ZPR 11 23809527 0 0 teid 0
uzzzz3 PAMTALOM CAFPRI A LA CADERA 287 a.

uzzzzs PAMTALON CORTO EM GAEBARDIMF G

22226 PAMTALOM MEZCLILLA CORTE F 7 56 12 2PA a7
uzzzzy PAMTALON MOD TRISTAN 4 a2 19 2PA a9z
22228 PAMTALOM PRELAUADO CORTE RE a8 51 11 2PA 969
uzzzza FALDA MIMI MOD CASANMDRA a 46 & 2FR 82
u=2230 FALDA COM PRETIMA AMCHR o 41 5 2FR 1164
uzzzzi FALDA MIMI EM MEZCLILLR 2z 102 12 2FR 492
u2z232 FALDA EM PAMA COM BOLSILLOS ? 57 7 2FR 36
uzzz33 FALDA DO% PIEZARS 4 T2 Q 2IFR 496
22234 FALDA COM PRETIMA ¥ ABERTUF 2 13 12 2FR a5
Uzzz35 FALDA COM JARETA =] G4 2 2FR 48z
22236 FALDA MIMI COM DOBLE BOLSIL 3 28 3 2ZFA 480

8.

Confirme que si desea pasar la mercancia.

IP

E zta zeguro =& querer pazar loz productos zeleccionados al codigo unificado

. MERLIQ?

N-:ul

Le indica las corridas que encontrd, para este ejemplo era sélo 1 color con 5 tallas.

4, Back Office Modulo POS
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9. Oprima OK.

dalm 01

Le indica el almacén donde se encontraba esa mercancia.

10. Genere nuevamente el reporte Los mas vendidos. La mercancia agregada (es decir los productos a liquidar)
tomara las caracteristicas del producto al que se unifico.

11. Busque cédigo de Mercancia en liquidacion. Observe que ahi aparecen los productos agregados.

7 | Tienda.00 Cajero CM ALMACEN CENTRAL SES: 514 UBI: 00 24/02/2010 11:55:32

Archivo Edit  Proscai  Reportes  Punto de wenta  Control  Asistencia  Friedman  Help

Analisis por familias

DEPARTAMENTO 1 | Fam| Descripcidn Canit Stock Imparte | Ratio Tda Descripcitn Venta Stack | Minmo A il L
iltra Linea
DEPARTAMEN| Gienerar Datos 1117 | 7eeze| 188002 | 6%.7S0GE o " o E
PRODUCTO | Filtafam == |ie—rreeneTos = 41z 8,450 .98 o PeTHCEn. CEMIRR, o ‘g i
e haFlwe |G CREALLERD Fo R P - | e a 3 a Fillra seleccion]
MARCA O OANA 271 Ra FRaUEE EEing Y0 03 MONTERREY i &) o
A fikeo [N HIROS 354 719,531 745 8238507 G4 PUEBLA o & b Ofertar |
rega a :
TEMPORADA |~ 2 CALZADD 34g AR 2 04 4 B2 il GLuCH i &) o
T aeiom | Ecepeitn 06 ORFAE [1} a [1] Liquidar
OCASION Quen 07 ZAPOPA ] 0 ]
COORDINADD . 03.... LAl 2 2 2
Filtra query 09 ENSENADA ] 0 ]
ORIGEN URLIAPA ] 0 ]
Elimina>20 CELAYA 1} o 0
TIFO SAN MIGUEL DE Al ] 0 ]
Elimina vtas =0 CUERMAUACA o 0 1] ]
TEMFORADA | REpORTE UERACALZ 0 0 0 -
—_— @ Genera traspasﬂsl Walores ” o 0 Activa Sem fut 0
Producto | Descripcion “enta # Gilj# Gr|Fam Stock | Ratio | Importe ‘ Marger dia| Diasstk| M.5.| ZWia | Listal | Lista2| Listad GD’:spcﬂ D;i'lta Df:;ta
1 1
] 0 teton 0| 79,083 1210 27 7 o leiog
ERTO0Z ETIOUETA DE TALLA 0 124 14 7600 2380952 o 0 feid 0.0 7 o [ 0 0 1 1 -
ERTO0S BOTON ELANCO 0 13 15 ] 0 el 0.0 d ] [ 0 0 0 1
ERTO0S C|ERRE 0 138 16 1] 0 el 0.0 2 1] [ 4 0 2 1
1A EN L10UIDAL 0 i 0 = = a - .
UBEE03 BALON SOCCER 11 3 1 W 65 5.9 798 276 35 0.3 243 o 15 a5 0 43 7
UBEE 10 ORGAN I ZAD0R MAR | POSAS m 42z W 40 4.0 1164 430 | 4z 0.z 168 ] 20 135 0 63 g
UBEE05 WALLA ELASTICA ROSA 9 47 3 A 36 4.0 134 44 | 33 0.z 168 ] 20 20 0 10 2

12. Busque el producto que liquidé, aparece sin stock.

7 Tienda.00 Cajero CM ALMACEN CENTRAL SES: 514 LBI: 0 24/02/2010 11:55:32

Archivo Edit Proscai Reportes Puntodewventa Control Asistencia  Friedman  Help

Analisis por familias

DEPARTAMENTO 1 | Fam| Descripcion Cant Stock Importe | Ratio Tda Descripcidn enta Stock | Minimo | A T
— ilra Linea
DEPARTAMEN)| Generar Datas 1117 76628 186902 E8.7806E z 0 0 " Fiacieta |
i - 00 ALMACEN CENTRAL 1] [ [
PRODUCTD |_Fitafam==> FACCESORI0S B 11z 450 B.08 51 HER IR0 3 o By - :
MARCA Barra Filio [ CREALLERD 20 22,233 B8 005 95,74 5 BURDALAJARA a i I M
et [ RS O T ... INTErREY e et Iy e
reda a filtio : ] a il il ertar |
TEMPOREDA | 2958 2 CALZAOO 3 4,917 12,0 144 .62 G i i i
Ecepcidn Liquidar
OCASION 22 2 2 2 _ it |
e i a a a
COORDINADD "
— | Filra query 09 0 0 0
ORIGEN URUAPA o o o
Elimina»20 CELAYA ] il 1]
SAN 1D [ i i
TIFQ Elimiria vtas =0 [ J 0 [ [
TEMPORADA | RepORTE 2 2 O T
—_— ‘5 Genera traspasos| \u’alonas“U 0 Activa Sem fut 0
Producto Descripeion “enta H#Gill# Gr Fam| Stock | Ratio | Imparte | Margen | % = Primervta | Vtsxdia| Diasstk| M.5.) %Vita | Listal | Lista2| Listas %':SDE? Dézlta Df;'t"
1,128 50,001 1330085: 187,768 70,083 43 27 78 1
U22234 FALDA COM PRETIMA Y ABERTURA 1 2 109 30 10 =) 3075 952 232 | 42 o1 16693 0 o o 1 rs
uzz2207 BLUSA CINDY COM DETALLE EM CI 2 10 31 10 794 3070 232 93 42 o1 16674 0 o o 2
uzz2204 FALDA 100% LANA 2 111 32 10 692 346.0 258 02 42 o1 0 o 1] 2
uzz2202 BLUSA MAMGA LARGA LISA 2 114 34 10 497 258 02 42 o 10427 o 1] 1
uzz2219 BLUSA SEDA CORTE CLASICO 1 122° 35 10 497 497.0 192 83 42 0.0 20874 0 o 1] 13 1
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13. Vaya al mdédulo Inventarios y busque el producto de mercancia en liquidacion, oprima el botén SKU’s de la

ventana, observe que el sistema agregé los codigos EAN de los productos que movio a este codigo.

Catdlogo de productos

m Catalogo de productos

% Descuentos clis
% Descuentos pry
Otrog

Fato

Ik, CT

Precio

SkUs

Compras/Prod

Alernos

Componentes
mic.

Implozidn

Lotes

UEPS / PEPS

Precios de Venta

Precio 1 150.0000
Precio 2 0.0000
Precio 3 n.onan
Promedio 4 80,0000
Ultimo 5 0.0000
Anteriar B 0.0000
Advalorem I—DDU

Moneda

- |

Cuemas [ Info, | —

M inimo I_D

I Aximo I_U

Localizacidn |

EaM |

UpC I

Cta. Primaria | 4101001

Cta. Sec. 4107007

Cta. Costo wis I

Cancelar I Aceptar I

blmacenes Codiga W

Alta CT Descripcion | MERCANCIA EN LIQUIDACION [PANTALOMES)

Blogquear Unidad IE Ipz PIEZA, LI Farnilia | I~ Colorytalla T~ F
Clasificar  M.P. & PT.  Juega " Enzamble " Servicio

Descr. ext.

Acumulados

Ultima Compra
Wehta
Azignado
Confirmadao
Pedido/Cot
Ordenado/Cat
Stock actual
Anterior
Acumulado
Anterior
Acurmulada
Stk. pzaz
Alta

Baja

—
—
 m
—
T
T
T
—
 ow

I 24/02/2010
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Descuentos al vuelo

173

Esta caracteristica permite registrar un descuento especial al momento de estar generando el ticket, requiere
el registro de clave de autorizacion.

7| Tienda.01 Cajero C11 MEXICO SES: 513 UBIL: 0 13/04/2011 18:48:17

Archiva Edit Proscai Help

EBX

Agente [11 joLGA DIRZ

FALDA MINI CON DOBLE BOLSILLO

Codigo Descripcion Cantidad Precio 2Dto Importe

Cliente [a1 [VENTAS DE MOSTRADOR CEF | LIZZZ3ENAR 34 [ FALDA MINI CON DOBLE BOLSILLD NARAN] 34 [ 1000 | 2350000 Paas
U33302R0OJ10 | PLAYERA BLOQUE DE COLORES R 100 15000 | 000 15000
U22228MAR36 | PANTALON PRELAVADO CORTE RE 1.00 26000 000 260.00
U22208WER28 BLUSA MANGA LARGA LINEAS ENC 1.00 19000 0.00

190.00
0.00 ]

0.00 0.00| 000 0.00

Descuentos y precios

" Seleccione una accidn, 137356
& Descuento producto X
™ Cambio de precio Cantidad: |10.00
" Descuento general Pzas:
Clave: |see
Cancelar |
Ultimo Cambio  Pyntos L ‘
0.00 120,00 000|‘| Lo
ob | Total VENTA
Pagos  Saldo Cambio
%OO 835 00 0 OO| Fiezas Subtotal Desc.24| 0 .00 IEFS  Ivase |18
| 4o00f 71983 0.00] | 11617 83500

| Fecha 13/04/2001 LISTAD

Cant
F2

Pagos

Descuenlos

Monedem Vales Espem

Cotizacion
F6

Este tipo de descuento puede ser aplicado por linea, general o ambos.

Eomposlula Cancel
F11 F1 2

El personal directivo de su empresa podrd solicitar a Soporte Proscai la tabla de algoritmos para manejar

descuentos.

Maédulo POS
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